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Messen sind ein
wichtiger Bestandteil
der Werbung

LIEBE LESERINNEN UND LESER!

eutschland ist weltweit ein anerkannter Messestandort, besonders gepragt

durch die internationalen Messen wie zum Beispiel die CeBIT, die Hannover
Messe oder die Druckfachmesse DRUPA. Daneben gibt es sehr erfolgreiche kleinere
Fachmessen, die ihre Nischen und Konzepte gefunden haben und dadurch den Aus-
stellern einen Mehrwert bieten.

Messen sind neben Print und Online ein wichtiger Bestandteil der Werbung. Personli-
cher kann Direktmarketing nicht sein. Aber was macht einen Messeauftritt erfolgreich?
Der Erfolg oder auch Misserfolg liegt oft nicht beim Veranstalter selbst, sondern bei
den Ausstellern und deren Organisation und Konzeptentwicklung. Eine Ausstellung
auf einer Messe will wohl Uberlegt und geplant sein. In unserem Titelthema geben wir
Ihnen einen ,Fahrplan® in nur sechs Schritten flr einen gelungenen Messeauftritt. Denn
nichts ist wichtiger als der erste Eindruck fur potenzielle neue Kunden. Aber auch Alt-
kunden wollen sich sicher sein, in Ihnen den richtigen Partner fUr die Zukunft zu haben.

Ab einer gewissen GroBe der geplanten Ausstellung ist es wichtig Profis mit ins Boot
zu holen. Mit langjahrigen Erfahrungen stehen hier die verschiedensten Messebauer
und spezialisierten Werbeagenturen in unserer Region als Ansprechpartner zur Verfu-
gung. Sparen am falschen Ende lohnt sich hier nicht!

Ich winsche Ihnen nun viel Spal beim Lesen der neuen
Ausgabe der Wirtschaft Regional.

Peer-Michael PreB,
Herausgeber und Verleger

> EDITORIAL

PEER-MICHAEL PRESS
HERAUSGEBER DER
WIRTSCHAFT REGIONAL
(FOTO: WIR)
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Starke Logistik-Region

WETTBEWERE

* Logistikstan,

2. Platz

dort 2012

Rheine Greven

RHEINE/GREVEN BEI DER PREISVERLEIHUNG NUR EINEN PUNKT

HINTER DEM ERSTPLATZIERTEN DORTMUND

atlrlich hatten wir uns nach

dem ersten Platz im letzten
Jahr Uber einen erneuten Gewinn noch
mehr gefreut®, sagt Dr. Manfred Janssen,
Geschaftsfihrer der Rheiner Wirtschafts-
forderung EWG. ,Doch auch der zweite
Platz und der denkbar knappe Vorsprung
der GroBstadt Dortmund zeigen, dass
unsere Region sehr stark in der Logistik-
branche aufgestellt ist und hervorragende
Standortbedingungen bietet — und genau
das zu zeigen, ist Ziel des Wettbewerbs.*

Am 08.10.2012 verkindete Gunther Ad-
er, Staatssekretar im NRW-Bauminis-
terium, die Preistrager auf der groBten

europédischen  Immobilienmesse, der
Expo Real in Minchen, und zeichnete
diese aus. Obwohl Rheine und Greven
im Vergleich zu anderen Bewerberstad-
ten eher klein sind, erreichte die Gemein-
schaftsbewerbung 104 von 120 mogli-

chen Punkten. Dortmund erreichte 105

Punkte. Vertreten werden die beiden
Standorte durch Ihre Wirtschaftsforde-
rungsgesellschaften EWG und GFW -
die Entwicklungs- und Wirtschaftsforde-
rungsgesellschaft fur Rheine mbH und
die Gesellschaft zur Entwicklung und
Forderung der Wirtschaft in der Stadt
Greven mbH. Unterstitzt wurden die
EWG und GFW dabei von zahlreichen
Unternehmen der Branche, von den Bir-
germeistern sowie vom Kreis Steinfurt mit
der WESt mbH.

Staatssekretar Adler hob bei der Ver-
leihung in Minchen die Bedeutung der
Logistikbranche als einer der wichtigsten
Arbeitgeber in Nordrhein-Westfalen her-
vor und betonte, dass die Position des
Landes NRW als europaweit fuhrender
Logistikstandort durch gemeinsame An-
strengungen von Unternehmen, Kommu-
nen und Land weiter ausgebaut werden
solle.

> AWARD

PREISVERLEIHUNG
JWETTBEWERB LOGISTIKSTANDORT
2012 IN NRW* AUF DER EXPO REAL.

(FOTO: EWG — ENTWICKLUNGS-
UND WIRTSCHAFTSFORDERUNGS-
GESELLSCHAFT FUR RHEINE MBH)

WIR 1112012
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> FIRMENPORTRAIT

40 Jahre RK
Rose+Krieger

WIR 11 12012

er Mindener Entwickler und

Hersteller von Linear-, Pro-
fil-, Verbindungs- und Modul-Technik RK
Rose+Krieger blickt auf 40 Jahre Unter-
nehmensgeschichte zurlck und feierte
diesen runden Geburtstag am 30. Juni
2012 mit einem Tag der offenen Tur.
1972 gegrindet, produzierte die RK
Rose+Krieger GmbH zunachst Rohrver-
bindungselemente und Rohrsystem-Li-
neareinheiten. Knapp zehn Jahre spéter
wurde das patentierte BLOCAN®-Profil-
Montagesystem als Baukasten flr den
Maschinenbau entwickelt. Seit 1987
gehort das Unternehmen zur weltweit
operierenden Phoenix Mecano Gruppe
(PMG), die sich auf die Entwicklung und
kostengUnstige Herstellung von Nischen-
produkten spezialisiert hat. Kurz nach
dem Schulterschluss mit PMG folgten der
Umzug in das neue Firmengebaude in
Minden und die Inbetriebnahme der un-
garischen Produktionsstéatte. Die Produk-
te wurden vom Markt so erfolgreich ange-
nommen, dass bereits 2007 die Gebaude
in Minden erweitert werden mussten.
Doch mit der Zeit war RK Rose+Krieger
zu einem groBen Gemischtwarenhandel

mit keiner klaren strategischen Ausrich-
tung geworden. Relativ erfolgreich, doch
nicht zielorientiert. Eine Veranderung
musste her. Denn ,Firmen koénnen sich
nur dauerhaft behaupten, wenn sie sich
auf die Veranderungen an den Markten
einstellen und bereit sind, sich selbst
stéandig zu erneuern®, so Geschaftsfuh-
rer Hartmut Hoffmann. Seine Vision: RK
Rose+Krieger soll im Geschaftsbereich
allgemeiner, industrieller Automatisie-
rungs- und Produktionsanwendungen ein
fUhrender Anbieter hochwertiger Kompo-
nenten und Funktionsmodule in den Be-
reichen Linear-, Profil-, Verbindungs- und
Modul-Technik sein. Dazu restrukturierte
er das Produktmanagement, gestaltete
das Projektmanagement neu und fuhrte
mit RK Impuls ein Programm zur kontinu-
ierlichen Verbesserung ein. Zudem ent-
wickelte Hoffmann mit der Unterstitzung
der gesamten Belegschaft neue Leitsatze
fUr das Unternehmen. Ehrliche Beratung
ist dabei die oberste Maxime, getreu dem
Firmenmotto: ,Wir sagen, was wir kdnnen
und tun, was wir sagen! Wir sagen auch,
was wir nicht kbnnen und tun es nicht!*
Unterstutzt werden die Veranderungspro-




zesse durch eine neue dreistufige Pro-
duktinformation und die Uberarbeitung
des Internetauftritts.

Die neue Vision half RK Rose+Krieger,
das desastrose Jahr 2009 zu Uberstehen.
Bereits 2010 war das Umsatzniveau von
2007 wieder knapp Uberschritten und
das Ergebnis 2011 Ubertraf sogar das
Boomjahr 2008. Auch fur 2012 rechnet
Hartmut Hoffmann mit einer weiteren,
wenn auch nur leichten Steigerung ge-
genutber 2011. Mit der Entwicklung der
neuen Vision ging auch ein Perspektiv-
wechsel einher. Stand friher das Pro-
dukt selbst im Fokus, so ist es heute die
Anwendung. ,Unsere Kunden bendtigen
anwendungsgerechte Losungen und die
bekommen sie von uns. Dabei mochten
wir es ihnen so einfach wie moglich ma-
chen. Getreu dem US-amerikanischen
Motto ,Make it easy to buy from us‘, sagt
Hoffrann, der RK Rose+Krieger in dieser
Hinsicht zu einem Vorreiter im Phoenix
Mecano Konzern machen médchte. Heute
bietet RK Rose+Krieger eine Produktaus-
wahl, die am Markt einzigartig ist.

Aus- und Weiterbildung

wird GROSS geschrieben

,RK Rose+Krieger erhebt fur sich den
Anspruch, ein kompetenter Partner fur
seine Kunden zu sein®, sagt Marketinglei-
ter Bernd Klopper. Die Basis daftir sind

gut ausgebildete, fachlich versierte Mitar-
beiter. Daher investiert das Unternehmen
kontinuierlich in die Weiterbildung seiner
Mitarbeiter, kooperiert mit Schulen und
fordert Hochschulen bei einer Vielzahl von
Projekten. Zum Weiterbildungsprogramm
fUr die Mitarbeiter zahlen Englisch- und
Softwarekurse ebenso wie intensive Pro-
duktschulungen. FUr die Hochschulen
bietet RK Rose+Krieger regelmaBig Be-
triebsbesichtigungen an und unterstitzt
sie bei der Ausstattung ihrer Testlabore.
,Eine Partnerschaft, von der sowohl die
Studenten als auch RK Rose+Krieger
profitieren,“ so Bernd Kloépper, der mehr
Jugendliche frihzeitig dafir begeistern
mdchte, technische oder naturwissen-
schaftliche Berufe anzustreben. Um dies
zu erreichen und den dringend beno-
tigten Nachwuchs zu sichern, pflegt RK
Rose+Krieger nicht nur enge Kontakte zu
den Fachhochschulen Bielefeld (Campus
Minden), Lemgo und Hannover, sondern
bietet regelmaBig Schilern die Mdglich-
keit, das Unternehmen kennenzulernen.
So auch im Rahmen der jahrlich stattfin-
denden BINGO-Aktionstage (BINGO =
Berufsoffensive fur INGenieurinnen und
Ingenieure in Ostwestfalen-Lippe), in de-
ren Zuge am 29. Juni 2012 rund 30 Schu-
lern der 12. Jahrgangsstufe des Herder-
Gymnasiums Einblicke ins Unternehmen
und die Welt der Automatisierungstechnik
nehmen durften.

ANLASSLICH DES 40JAHRIGEN
FIRMENJUBILAUMS KONNTEN
ANGEHORIGE UND FREUNDE

DER MITARBEITER BEI
FIRMENRUNDGANGEN UND
PRODUKTVORFUHRUNGEN

DAS UNTERNEHMEN

RK ROSE+KRIEGER

KENNENLERNEN

__——
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> RECHT & FINANZEN

FRANZ PIEPER
RECHTSANWALT
BRANDI, BURO MINDEN
(FOTO: BRANDI)
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Gesetzte Grenzen

GEBRAUCHTER IMMOBILIEN

n aller Regel schlieBt der Verkau-

fer im notariellen Kaufvertrag seine
Haftung fur Méangel am Kaufobjekt dem
Kaufer gegenuber aus. Dem sind jedoch
Grenzen gesetzt. Zum einen kann die
Haftung fUr Vorsatz nicht im Vorhinein er-
lassen werden, so dass hierauf gegrunde-
te Schadenersatzanspriiche nicht durch
den vertraglichen Haftungsausschluss
beseitigt werden kénnen. Zum anderen
ist ein solcher Haftungsausschluss des
Verkaufers unwirksam, wenn er oder je-
mand, dessen Kenntnis er sich zurech-
nen lassen muss, den Mangel kennt und
diesen dem Kéaufer gegenuber arglistig
verschweigt. Dies kann durch aktives Tun
oder durch Unterlassen trotz bestehen-
der Aufklarungspflicht geschehen.

Mit der Verletzung einer solchen Aufkla-
rungspflicht hatte sich das OLG Hamm
zu beschaftigen: Der Verkaufer eines Ein-
familienhauses, der die Immobilie selbst
in gebrauchtem Zustand erworben hatte,
stellte aufgetretene Risse in den Fliesen
im Keller sowie Erd- und Obergeschoss
fest, schaltete einen Architekten ein, der
seinerseits wiederum einen Statiker hinzu
z0g. Letzterer empfahl nach einigen Un-
tersuchungen vor Ort eine Kontrollrech-
nung, die dann aber unterblieb.

Der Verkaufer verkaufte das Haus, ohne
den Kaufer Uber diese Untersuchung
und das offen gebliebene Ergebnis zu in-
formieren. Der Kaufer lieB aufgrund von
ihm festgestellter Risse im Obergeschoss
statische Untersuchungen vornehmen,
die eine mangelnde Standsicherheit des
Hauses ergaben. Daraufhin hat der K&u-
fer den Vertrag wegen Arglist angefoch-
ten und Ruckabwicklung sowie Schaden-
ersatz verlangt.

Im Gerichtsverfahren wurde die fehlende

Standsicherheit des Gebaudes durch ein
Sachverstandigengutachten nachgewie-
sen. Das Gericht kam zu dem Ergebnis,
dass der Verkaufer dem Kaufer einen of-
fenbarungspflichtigen Umstand (fehlende
Standsicherheit des Gebé&udes) arglistig
verschwiegen hat und der Kaufer zur An-
fechtung und Ruckabwicklung berechtigt
war. Zweifellos handelt es sich bei der
fehlenden Standsicherheit eines Gebau-
des um einen offenbarungspflichtigen
Umstand, so das Gericht. Eine Offenba-
rungspflicht und damit eine Arglist des
Verkéaufers wirde nur dann ausscheiden,
wenn der Umstand der fehlenden Stand-
sicherheit bei Ublicher Besichtigung fur
den Kaufer ohne weiteres erkennbar ge-
wesen ware. Uber erkennbare Mangel
einer Kaufsache kann der K&ufer nam-
lich eine Aufklarung nicht erwarten, weil
er diese bei einer im eigenen Interesse
gebotenen Sorgfalt selbst wahrnehmen
kann. Die Voraussetzungen hierfur sah
das Gericht jedoch nicht als gegeben
an, weil Zeugen erklart hatten, dass die
vorhandene Durchbiegung der Erdge-
schossdecke mit bloBem Auge nicht er-
kennbar gewesen sei, die dem Kaufer
aber bekannt war.

Bei einer TAuschung durch Verschweigen
eines offenbarungspflichtigen Mangels
handelt arglistig, wer den offenbarungs-
pflichtigen Mangel oder die ihn begrin-
denden Umsténde kennt oder zumindest
fUr moglich halt und er wei3 oder damit
rechnet und billigend in Kauf nimmt, dass
der Kéufer diesen Mangel nicht kennt
und bei Aufklarung Uber diesen Man-
gel den Kaufvertrag nicht oder nicht mit
diesem Inhalt geschlossen hatte. Dabei



ist es wichtig zu wissen, dass nach der
Rechtsprechung die Arglist nicht nur ein
Handeln erfasst, was von betrligerischer
Absicht getragen ist. Vielmehr sind auch
solche Verhaltensweisen arglistig, die auf
bedingten Vorsatz im Sinne eines ,flr
mdglich haltens oder in Kauf nehmens*
reduziert sind und mit denen kein morali-
sches Unwerturteil verbunden sein muss.

Im entschiedenen Fall hatte der Verk&u-
fer Probleme der Standsicherheit des Ge-
baudes jedenfalls fir moglich gehalten,
da er selbst mit Blick auf Rissbildungen
im Gebaude Fachleute gefragt hatte, die
wiederum statische Probleme als mogli-
che Ursache der Rissbildungen ausge-
macht hatten. Spatestens nach Erhalt
der Stellungnahme des Statikers, in der
eine weitere Untersuchung bzw. statische
Berechnung der Decke angeregt worden

RETHMANN"

»Nachhaltigkeit fordert

war, konnten dem Verkaufer mdgliche
statische Probleme des Gebaudes als
Ursache der Rissbildungen nicht entgan-
gen sein. Im Ergebnis hat der Verkaufer
diesen offenbarungspflichtigen Umstand
arglistig verschwiegen, was durch die An-
fechtung des Vertrages durch den Kéufer
zur Nichtigkeit und zur Ruckabwicklung
des Vertrages und zu Schadenersatzan-
sprichen des Kaufers flr seine Aufwen-
dungen flhrte (OLG Hamm, Urteil vom
15.08.2012, I-22 U 33/11).

Um die Rechtsfolgen des arglistigen Ver-
schweigens zu verhindern, empfiehlt es
sich fur den Verkaufer, die offenbarungs-
pflichtigen Mangel dem Kaufer mitzutei-
len und auch im notariellen Kaufvertrag
als Beleg daflir zu erwahnen, dass der
Ké&ufer hiervon positive Kenntnis hat und
deswegen eine Anfechtung ausscheidet.

verantwortungsvolles Handeln.

Das ist Tradition. Bei uns und

bei der Sparkasse.«

Reinhard Lohmann,
Vorstandsvorsitzender

Der Mittelstand setzt auf Werte.
Wir auch.

sparkassen-mittelstand.de

> RECHT & FINANZEN

Drei von vier Unternehmen fiihren ein Konto bei einer Sparkasse. Sparkassen und Mittelstand. Gut fiir die Menschen. Gut fir die Region.
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> RECHT & FINANZEN

DAGMAR LANG
STEUERBERATERIN, FACHBERATERIN
FUR SANIERUNG UND
INSOLVENZVERWALTUNG,
PARTNERIN IN DEN SOZIETATEN
SCHADE/LANG - STEUERBERATER
DRENSTEINFURT SPRATTE RIEPE LANG
PICKARD ABRAMSON
RECHTSANWALTE & STEUERBERATER,
DORTMUND.

(FOTO: PRIVAT)

Uberarbeitetes
Insolvenzrecht

ZUM 01.03.2012 IST DAS GESETZ ZUR ERLEICHTERUNG DER
SANIERUNG VON UNTERNEHMEN (ESUG) IN KRAFT GETRETEN

urch das ESUG soll die

frihzeitige Sanierung von
Unternenmen innerhalb eines Insolvenz-
verfahrens gefordert und somit mehr Un-
ternehmen vor der Liquidation bewahrt
werden. Die Anderungen betreffen im
Wesentlichen die folgenden Bereiche:
Im Rahmen des Insolvenzerdffnungsver-
fahrens muss das Gericht nun von Amts-
wegen beim Uberschreiten bestimmter
Schwellenwerte einen vorlaufigen Glau-
bigerausschuss einsetzen. Daneben kdn-
nen Insolvenzschuldner, vorlaufiger In-
solvenzverwalter und auch die Glaubiger
die Einsetzung eines vorlaufigen Glaubi-
gerausschusses beim Insolvenzgericht
beantragen. Das Gericht soll dem Antrag
nachkommen, wenn die Ausschussmit-
glieder benannt werden und eine Einver-
stédndniserklarung dieser zusammen mit
dem Antrag bei Gericht eingereicht wird.
Die Einsetzung eines vorlaufigen Glaubi-
gerausschusses ist jedoch nur bei einem
noch laufenden Geschéaftsbetrieb mdg-
lich. Der vorlaufige Glaubigerausschuss
kann z.B. die Auswahl des Insolvenzver-
walters entscheidend beeinflussen.

Die Statistiken belegen, dass bisher der
Insolvenzplan keine groBe Rolle gespielt
hat. Durch das ESUG soll dem Insolvenz-
plan durch erweiterte Handlungsspiel-
raume der Beteiligten neues Leben ein-
gehaucht werden. In einem Insolvenzplan
kann die Verwertung der Insolvenzmasse
und deren Verteilung an die Glaubiger
abweichend von den Vorschriften der Re-
gelinsolvenz geregelt werden. Zusatzlich
wurde das sogenannte Schutzschirmver-
fahren als eigenstandiges Sanierungs-
verfahren Er6ffnungsantrag
und  Verfahrenserdffnung  eingefthrt.
Dem Schuldner wird hierdurch ein An-
reiz gegeben, frihzeitig einen Insolvenz-
antrag in Verbindung mit einem Antrag
auf Eigenverwaltung zu stellen, und dann
innerhalb von hdchstens drei Monaten
unter Aufsicht eines Sachwalters einen
Insolvenzplan vorzulegen. Dies hat fur
den Schuldner den Vorteil eines Voll-
streckungsschutzes. Voraussetzung ist
jedoch, dass noch keine Zahlungsunfa-
higkeit vorliegt und eine Sanierung offen-
sichtlich nicht aussichtslos ist, was dem
Gericht durch eine in Insolvenzsachen

zwischen

ANDREE * RINKE & PARTNER

WIRTSCHAFTSPRUFER *

STEUERBERATER

RECHTSANWALTE

Helmut Rinke

Marlene Borghoff

Dipl.-Kauffrau - Steuerberaterin

Dr. Lutz Gierse

Rechtsanwalt - Fachanwalt fir Steuerrecht

Hans-Georg Gocke
vereidigter Buchprifer - Steuerberater

Wilfred-Udo Andree (seit 1.5.2011 freier Mitarbeiter)
Rechtsanwalt - Notar a.D. - Fachanw. f. Steuerrecht

Dipl.-Kaufmann - Wirtschaftspriifer - Steuerberater

Heinz Knaup

Stefan Kohler

Dipl.-Kaufmann (FH) - Steuerberater
Jorg Otte

Dipl.-Finanzwirt - Steuerberater
Christoph Pottmeier
Dipl.-Kaufmann - Steuerberater

Rudolf Pottmeier
Rechtsanwalt

Dipl.-Kaufmann - Wirtschaftspriifer - Steuerberater

StummrigestralRe 5
37671 Hoxter
Tel: 05271 /68 07 0

kanzlei@andree-rinke-partner.de

www.andree-rinke-partner.de
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qualifizierte Person bescheinigt werden
muss. Neu ist auch die Zulassigkeit des
Eingriffs in die Anteilsrechte der Gesell-
schafter. Im Rahmen eines Insolvenzplan-
verfahrens kdnnen nunmehr Forderungen
in  Eigenkapital (Mitgliedschaftsrechte)
umgewandelt (Dept-Equity-
Swap). Dies gibt Glaubigern die Mog-
lichkeit, Unternehmensentscheidungen
zu beeinflussen und an spateren Gewin-
nen beteiligt zu werden, und kann z. B.
im Rahmen einer Sachkapitalerhdhung
erfolgen. Hierbei kann zunachst eine Ka-
pitalherabsetzung vorgesehen werden,
anschlieBend bringt der Glaubiger seine
Forderung als Sacheinlage ein und be-
wirkt die Kapitalerhdhung. Die zweite Va-
riante ist der Share-Deal. Hierbei werden
Gesellschaftsanteile der Altgesellschafter
auf neue Gesellschafter Ubertragen. Im
Gegenzug verzichten die neuen Gesell-
schafter auf inre Forderungen. In beiden

werden

[ 4 Stadt Parfumerie

Fallen ergibt sich eine neue quotale Ver-
teilung der Anteile. Eine Zustimmung der
Altgesellschafter hierzu ist nicht mehr er-
forderlich.

Auch die Eigenverwaltung, bei der der
Schuldner weiterhin Uber die Insolvenz-
masse selbst verfugen kann, und der
bisher von den Gerichten nur in geringem
Umfang stattgegeben wurde, soll durch
das ESUG gestarkt werden. Nach der
Neuregelung besteht nun ein Anspruch
des Schuldners auf Anordnung der Ei-
genverwaltung. Stimmt der vorlaufige
Glaubigerausschuss einstimmig der be-
antragten Eigenverwaltung zu, wird unter-
stellt, dass deren Anordnung keine Glau-
bigerbenachteiligung erwarten lasst. Die
Ablehnung der Eigenverwaltung muss
nun vom Gericht begrindet werden.
Eine Uberwachung des Schuldners er-
folgt durch den Sachwalter, welcher vom
Schuldner vorgeschlagen werden kann.

»In Finanzfragen zdhle ich auf einen
Partner, der agiert wie ich: menschlich,
verldsslich und der Region verbunden.

So wie die Sparkasse.«

Gerd Pieper, \
Firmeninhaber ;

Der Mittelstand setzt auf Werte.
Wir auch.

sparkassen-mittelstand.de

Drei von vier Unternehmen fiihren ein Konto bei einer Sparkasse. Sparkassen und Mittelstand.

> RECHT & FINANZEN

Fazit: Es ist festzuhalten, dass mit den

Anderungen von ESUG die Rechte von

Glaubigern und Schuldnern im Insolven-

zverfahren grundsétzlich gestérkt wer-

den. Allerdings bedarf der Zielfliihrende

Einsatz der neuen Handlungsoptionen
eine sorgféltige Insolvenzvorbereitung,
welche in den meisten Féllen immer

mehr eine fachlich kompetente Beglei-

tung voraussetzt.

Gut fur die Menschen. Gut fur die Region.

WIR 1112012
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DIETER ROTT
VEREIDIGTER BUCHPRUFER
UND STEUERBERATER
HRP VON HOLLEN, ROTT UND
PARTNER BIELEFELD.
(FOTO: HRP)

Privatnutzung von
betrieblichen PKW

PAUSCHALBESTEUERUNG ODER EINZELNACHWEIS

rundsatzlich muss die pri-

vate Nutzung eines betrieb-
lichen PKW sowohl vom Unternehmer als
auch vom Arbeitnehmer versteuert wer-
den. Die gesetzlichen Regeln finden sich
in den §§ 6 (1) Nr.4 EStG und 8 (2) EStG.
Hiernach kann die private Nutzung nach
der sogenannten 1 Prozent-Methode
(pauschaliertes Verfahren) oder aufgrund
eines Fahrtenbuches (Einzelnachweis) er-
mittelt werden. Fur die Anwendung der 1
Prozent-Methode ist beim Unternehmer
zusétzlich nachzuweisen, dass die be-
triebliche Nutzung mehr als 50 Prozent
betragt. Dieser Nachweis ist grundsatz-
lich bei jeder neuen Anschaffung von
PKW zu fihren und soll einen représen-
tativen Zeitraum von mindestens 3 Mona-
ten umfassen.
Die private Nutzung betrdgt grund-
satzlich mtl. 1 Prozent des Bruttolisten-
neupreises (nicht Anschaffungskosten)

zuzlglich eventueller Sonderausstattun-
gen. Hierbei spielt es keine Rolle, ob der
PKW gebraucht gekauft wurde oder ein
Vorsteuererstattungsanspruch  besteht.
Weiterhin sind Fahrten zwischen Woh-
nung und Betrieb mit 0,03 Prozent des
Bruttolistenpreises pro Monat und Ent-
fernungskilometer zwischen Wohnung
und Betrieb zu bertcksichtigen, wenn
mindestens 15 Fahrten monatlich erfol-
gen. Wird der PKW fur diese Fahrten an
weniger als 15 Tagen monatlich genutzt,
werden 0,002 Prozent je Fahrt angesetzt.
Alternativ kann eine hiervon abweichen-
de private Nutzung durch ein Fahrten-
buch nachgewiesen werden. Die FUhrung
eines Fahrtenbuches unterliegt allerdings
strengen Regeln. So muss das Fahrten-
buch laufend und in gebundener Form
geflihrt werden. Abweichungen hiervon
fUhren in der Regel zur Verwerfung des
Fahrtenbuches.

*

DIE ZAHLEN VOR AUGEN.
Dgg GANZE IM BLICK.

STUCKMANN

Die fUhrende selbstandige Wirtschafts-
prifungs-und Steuerberatungsgesellschaft
in Ostwestfalen-Lippe.

Elsa-Brandstrém-Str. 7
33602 Bielefeld | 0521-2993-00
www.stueckmann.de

A member of HLB International.
A world-wide network of independent accounting firms.
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Hierzu folgendes Beispiel

Ein betrieblicher PKW kann vom Unter-
nehmer/Arbeitnehmer auch privat genutzt
werden. Die tatsachliche private Nutzung
betragt 30 Prozent und die Gesamtkosten
pro Jahr einschl. Abschreibung 15.000
EUR. Der Listenpreis kann von 55.000
EUR auf 50.000 EUR heruntergehandelt
werden. Die einfache Entfernung zwischen
Wohnung und Betrieb betragt 10 Km.

Bei der pauschalierten 1 Prozent-Metho-
de betragt der Jahresbetrag der privaten
Nutzung insgesamt 8.580 EUR (1 Pro-
zent von 55.000x12 zuzlglich 0,03 Pro-
zent von 55.000x10Kmx12) und bei der
Fahrtenbuchmethode 4.500 EUR. Die

Geschiftsfiihrer:

Prof. Dr. Fritz-Ulrich Diers
Wilfried Beermann

Dr. Marie-Theres Stolze
Heinz Stolze

> RECHT & FINANZEN

Flhrung eines Fahrtenbuches kann also
durchaus lohnenswert sein. Allerdings
muss die Flhrung des Fahrtenbuches
ernst genommen werden und sollte kei-
nesfalls sportlich gesehen werden.

Seit einiger Zeit ist durch Gerichtsverfah-
ren, Anwendungserlasse usw. erheblich
Bewegung in die gesetzliche Regelung
gekommen. So muss mittlerweile nicht
mehr unbedingt der Listenpreis zugrunde
gelegt werden. Der tatsachlichen Nut-
zung wird mehr Beachtung geschenkt
und das Fahrtenbuch darf nicht mehr bei
jedem kleinen Fehler verworfen werden.
All diese Ausnahmen sind allerdings nur
Einzelfallentscheidungen, kénnen jedoch
schon genutzt werden.

Stolze - Dr. Diers - Beermann GmbH
Wirtschaftspriifungsgesellschaft - Steuerberatungsgesellschaft

Unser Angebot umfasst eine breite Spanne von Dienstleistungen insbesondere

Neubriickenstrae 5
48282 Emsdetten

Tel. (02572) 4085

Fax (02572) 85647
Stolze-Diers@stodibe.de

Timmermanufer 142
48429 Rheine

Tel. (05971) 80822 6
Fax (05971) 80822 75
Beermann@stodibe.de

fir mittelstandische Unternehmen und deren Gesellschafter von der Einkommen-
steuererklarung tiber die Abschlusserstellung bis zur Jahresabschluss- und
Konzernabschlusspriifung. Weiterhin beraten wir in Fragen des Steuerrechts

— insbesondere im Bereich des Umwandlungssteuerrechts, des internationalen
Steuerrechts und der Unternehmensnachfolge. Zu unserem Dienstleistungsspektrum
zahlt auch die betriebswirtschaftliche Beratung. Jeder Mandant hat bei uns einen
personlichen Ansprechpartner, der das Unternehmen langjahrig betreut und die
Verhiltnisse sehr gut kennt. Uber unsere 6rtlichen Niederlassungen in Emsdetten
und Rheine hinaus kooperieren wir im Rahmen der CW & S mit anderen Praxen;
insbesondere in NRW, um auch tberregional zur Verfiigung stehen zu kénnen.

WIR 1112012
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DR. LUTZ GIERSE
RECHTSANWALT UND
FACHANWALT FUR STEUERRECHT BEI
ANDREE RINKE & PARTNER
(FOTO: ARP)

E-Bilanz: Ein Weckrut

DAS BUNDESFINANZMINISTERIUM BEWIRBT DIE E-BILANZ
ALS MITTEL ZUR ENTBUROKRATISIERUNG

ie meisten Unternehmer, die

sich bereits an das Thema
herangewagt haben, werden wegen des
erheblichen Umstellungsaufwand negativ
Uberrascht gewesen sein. Der immense
Aufwand fangt schon bei der Elektronik
an. Denn neben einem der Taxonomie
geschuldeten Kontengertst, muss die
Bilanz auch in der Datensprache XBRL
abgefasst werden, weil dies die einzi-
ge Datensprache ist, die das Finanzamt
versteht. Daflr muss die Buchhaltung
umgestellt werden. Wer die Umstellung
seiner Buchhaltung nicht schon fur den

Oberntorwall 16-18
33602 Bielefeld

Fon (0521)557788-0
Fax (0521) 557788-80

von Hollen, Rott und Partner

Individualitat, Steuern und Wirtschaftsrecht scheinen auf den ersten Blick nicht vereinbar
zu sein. Doch gerade auf die individuelle Losung fiir den einzelnen Mandanten kommt es an.

Hierfiir stehen wir mit unserer jahrzehntelangen Erfahrung.

Wir bieten Ihnen eine zielgerichtete Beratung fiir Ihre Fragen aus
den Bereichen:

- Steuern, einschlieRlich Fragen des internationalen Steuerrechts

- Wirtschaftsrecht

- Gesellschaftsrecht

- Arbeits- und Erbschaftsrecht

- Regelungen der Unternehmensnachfolge

- An- und Verkauf von ganzen Unternehmen und Anteilen einschlief3-
lich der Erstellung von Bewertungsgutachten und der Durchfiihrung
von due dilligence

Auch die Priifung von Abschliissen — Pflichtpriifungen wie auch frei-

willige Priifungen von Einzel- als auch Konzernabschliissen — gehéren
HRP zu unserem Leistungsspektrum.

info@hrp-bielefeld.de - www.hrp-bielefeld.de

Steuerberatung
Wirtschaftspriifung
Wirtschaftsberatung
Rechtsberatung

HRP
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01.01.2013 anvisiert hat, wird anschlie-
Bend entsprechende Muhe haben, die
vermeintlich erledigte Buchhaltung auf
das fUr die E-Bilanz zum Jahresabschluss
2013 erforderliche Kontengerust umzu-
stellen. Es droht Mehraufwand!

Das Kontengertst der E-Bilanz sieht
ca. 900 Konten vor. Wehe dem, der da
nicht genau bucht. Denn dem Finanzamt
wird es gerade wegen der elektronisch
erfassten Daten ohne groBen Aufwand
mdglich sein, Datensétze desselben Un-
ternehmens im Jahresvergleich oder die
Daten verschiedener branchengleicher
Unternehmen mit- und untereinander zu
vergleichen. Betriebsprifer werden ihre
Hausaufgaben schon sehr ausfuhrlich
gemacht haben kénnen, bevor dem Un-
ternehmen die Prifungsanordnung zu-
geht. Es wird zu mehr Auffalligkeiten und
entsprechend mehr Steuerkorrekturen
kommen. Insofern wird die E-Bilanz eher
eine Erleichterung fUr die Finanzverwal-
tung als fUr den Unternehmer sein.

Im Ergebnis wird die E-Bilanz sehr gerafft,
kurz und knapp aussehen. Weniger Arbeit
wird der Unternehmer mit der Erstellung
seiner E-Bilanz aber sicherlich nicht ha-
ben. Denn neben der Ergebnis- und Kon-
trollfunktion fUr den Unternehmer selbst,
werden auch seine Glaubiger die Vorla-
ge aussagekraftiger Bilanzen verlangen.

Dennoch aber kann jeder Unternehmer
unnotige Kosten verhindern, wenn er
spatestens am Ende dieses Artikels die
Umstellung in Angriff nimmt.



Bankvollmacht ist
unverzichtbar

IN EINER NOTSITUATION IST EINE BANKVOLLMACHT

ABSOLUT WICHTIG.

ei der Vollmacht Uber das

Konto des Inhabers handelt
es sich um einen Fall der Stellvertretung.
Es gelten hier die §§ 164 ff des Burgerli-
chen Gesetzbuches (BGB) und ohne eine
besondere Kontovollmacht sind nur die
gesetzlichen Vertreter des Kontoinhabers
Uber das Konto verfligungsberechtigt. Bei
der Vertretung von juristischen Personen
gelten spezielle Regeln. Die am haufigsten
vorkommenen handelsrechtliche Beispie-

S

iy W=

T 3 @' \ = /|

Wi_-_

le sind die Prokura und die Handlungsvoll-
macht. Die Vollmacht ist zwar an keine be-
stimmte Form gebunden, aber aufgrund
der Rechtssicherheit verwenden die Ban-
ken und Sparkassen entsprechende For-
mulare. FUr den normen Bankkunden ist
es schwierig die verschiedenen Umfange
einer Volimacht und deren Auswirkungen
zu fassen. Daher raten wir sich Unterstut-
zung bei lhrer Bank, Rechtsanwalt oder
Steuerberater zu suchen.

EIN THEATERSTUCK OHNE GUTE REGIE .
IST WIE EIN UNTERNEHMEN OHNE -

EFFIZIENTE BERATUNG.

Wir beraten Sie zielorientiert.

Wirtschaftspriifung | Steuerberatung | Unternehmensberatung

KahlertstraBBe 4
33330 Gutersloh

Telefon 05241/8705-0 E-Mail  info@wrg-group.de
Telefax 05241/8705-47 Internet www.wrg-group.de

A Wre

Tax GmbH Audit Gmb

A WrG*

Gtersloh Berlin-Brandenburg Hannover-Laatzen Leipzig
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AUTORIN
EVELYN OSANG
STEUERBERATERIN BEI
HLB STUCKMANN
IN BIELEFELD
(FOTO: HLB STUCKMANN)

Herausiorderung tur
alle Unternehmer

DIE STEUERBILANZ IN PAPIERFORM WIRD ZUKUNFTIG
DURCH DIE SOGENANNTE E-BILANZ, ABGELOST.

amit mussen bilanzierende

Unternehmer demnéchst
ihre Bilanz in elektronischer Form an das
Finanzamt Ubermitteln und zwar erstma-
lig fUr das Wirtschaftsjahr 2013 im Jahr
2014. Die Ubermittlung der E-Bilanz er-
folgt im XBRL-Format (eXtensible Busi-
ness Reporting Language) nach einem
von der Finanzverwaltung festgelegten
Gliederungsschema, der sog. Taxono-
mie. Die Taxonomie ahnelt einem erwei-
terten Kontenrahmen und stellt Verbin-
dungen und rechnerische Verkntpfungen
zwischen den einzelnen Positionen her. In
der Taxonomie werden bestimmte Positi-
onen als ,Mussfeld“ oder auch als ,Auf-
fangposition* bezeichnet. Dabei stellen
die Mussfelder den Mindestumfang des
zu Ubermittelnden Datensatzes dar. Sie
sind zwingend mit dem entsprechen-
den Wert aus der Buchfuhrung zu fullen.
L&sst sich ein solcher Wert aus der Buch-
flhrung nicht ableiten, ist die Position mit
einem Leervermerk, sog. NIL-Wert, zu
Ubermitteln. Weiterhin werden Auffang-
positionen eingefiihrt, um Eingriffe in das

CLAUDIA BAST-ROGGENDORF

Buchungsverhalten
der  Unternehmen
zu vermeiden. Sie
dienen der Erleichte-
rung, wenn bestimm-

Eichenstrale 2
33813 Oerlinghausen
www.bast-roggendorf.de

STEUERBERATERIN

Tel.: (05202) 9 15 40
Fax: (05202) 91 54 10
roggendorf@datevnet.de

te Informationen fur
ein Mussfeld nicht
aus der Buchfuhrung
abgeleitet  werden
kdénnen. Die Taxono-
mie wird von der Fi-
nanzverwaltung fest-

16 WIR 1112012

gelegt und in regelméaBigen Abstanden
angepasst. Das Bundesfinanzministeri-
um hat die fur das Wirtschaftsjahr 2013
anzuwendende Taxonomie ,Version 5.1
am 1.6.2012 verdffentlicht. Unternehmen
mussen bei der Ubermittlung ihrer Bilanz-
und Gewinn- und Verlustrechnungsdaten
immer die fur das jeweilige Jahr gultige
Taxonomie verwenden. Nachdem nun-
mehr die endgultige Taxonomie fur 2013
vorliegt, sollten spatestens jetzt alle Un-
ternehmen prufen, welche Anpassungen
sie in ihrem Kontenrahmen vornehmen
mussen, um ihre Rechnungslegung auf
die Erfordernisse der E-Bilanz umzu-
stellen. Die Umstellung muss bis zum
31.12.2012 abgeschlossen sein, da die
Unternehmen bereits ab dem 01.01.2013
nach dem neuen E-Bilanz-tauglichen
Kontenrahmen buchen mussen.

Im Rahmen des Umstellungsprozesses
sind insbesondere folgende Grundsatz-
entscheidungen der Unternehmenslei-
tung erforderlich:

® Wer soll die E-Bilanz erstellen? (Intern
oder extern)

B Welches Format soll verwendet wer-
den? (Steuerbilanz = mit
Gewinn- und Verlustrechnung oder
Handelsbilanz mit steuerlicher Uberlei-
tungsrechnung)

steuerlicher

B Wie differenziert soll die E-Bilanz er-
stellt werden? (Umsetzungslevel: Mini-
mal- oder Maximalstrategie)



Auf der Grundlage dieser Entscheidun-
gen kann dann das fur die Anpassung
des Kontenrahmens notwendige Konten-
Mapping erfolgen. ,Mapping“ bedeutet,
dass die Konten eines Kontenplans zu
den passenden Positionen der E-Bilanz
zugeordnet werden. Eine Anpassung des
Buchungsverhaltens ist dann nicht erfor-
derlich, wenn ein Konto einer Taxonomie-
position oder wenn mehrere Konten einer
Taxonomieposition zugeordnet werden
kénnen. Problematisch ist die Anpas-
sung aber dann, wenn ein Konto mehre-
ren Taxonomiepositionen zuzuordnen ist.
In diesen Féllen stellt sich die Frage, wie
das Unternehmen den geforderten Wert
aus der Buchfuhrung ableiten kann. Dies
kann durch die Einrichtung neuer Konten
erfolgen.

Je nach GroBe der Unternehmens und
des benutzten Kontenrahmens kann das
Mapping einige Zeit in Anspruch nehmen.
Es muss jedes Konto des Kontenrahmens
durchgegangen und einer Position in der
Taxonomie zugeordnet werden.

Hier zu Hause.

www.bielefelder-vb.de

Wir planen Zukunft.
Wir sichern Zukunft.

‘ '1, .
w
N
' )\ ]
L

Jeder Mensch hat etwas, das ihn antreibt.

Wir machen den Weg frei.

EYd Bieclefelder Volksbank eG

mm mmm modern = kompetent = sympathisch

> RECHT & FINANZEN

Das Mapping bietet aber gleichzei-
tig auch die Chance, den bestehenden
Kontenrahmen zu Uberarbeiten und an
aktuelle Anforderungen anzupassen. So
kénnen z.B. veraltete oder doppelt be-
buchte Konten identifiziert und geldscht
werden. Zudem kdnnen weitere Konten,
z.B. fUr interne Kontrollzwecke, eingeflgt
werden.

Nach den bisherigen Erfahrungen im
Rahmen des Konten-Mappings sind die
erforderlichen Umstellung und die damit
verbundenen Eingriffe in das Buchungs-
verhalten bislang gering. Viele Unterneh-
men, insbesondere GroBunternehmen,
haben sich fur die Minimalstrategie ent-
schieden. Ziel der Minimalstrategie ist
die Minimierung des Umstellungs- und
Pflegeaufwands durch Ubermittlung der
gerade notwendigen Pflichtfelder. Dies
wird insbesondere durch eine extensive
Nutzung von Auffangpositionen erreicht.
Eine Ubermittlung freiwilliger Positionen,
die keine Mussfelder sind, ist dabei nicht
vorgesehen.

i

—/
Wortmann & Partner

Wirtschaftspriifer - Steuerberater

VoM UMGANG MIT
‘WERTEN.

Wortmann & Partner & Co. KG - Am Reckenberg 1 - 33378 Rheda-Wiedenbriick
Fon05242. 9288-0 - kontakt@wortmannpartner.de - www.wortmannpartner.de
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FAHRPLAN

RICHTUNG MESSEPLANUNG
UBER KONKURRENZ UND
MASSAGESESSEL

ABFAHRTSZEITEN ENTNEHMEN
SIE BITTE DEN DARAUFFOLGEN-

Die Messe
lesen

Messen sind trotz steigender Bedeutung
von Online-Medien und Direktmarketing
weiterhin ein ganz wichtiges Instrument,
um Produkte und Dienstleistungen ei-
nem relevanten Interessentenkreis vor-
zustellen. Allerdings: Der Auftritt bei einer
Fach- oder Publikumsmesse bedeutet fur
jedes Unternehmen einen enormen Auf-
wand. Wie dabei dennoch den Uberblick
behalten? Mit der groBen Checkliste der
~Wirtschaft regional“! Erfolgreiche Messe-
planung in sechs Schritten: In bisher nie
dagewesener kompakter Form.

e Y
A4

7\
A4

DEN SEITEN.

A 4
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DIE LEVITEN LESEN

ie haben’s aber nétig. Wie
oft haben Sie schon beim Messerund-
gang mit Blick auf die Konkurrenz die Stirn
gerunzelt? Uber Schnickschnack-Messe-
konzepte lhrer werten Ausstellerkollegen.
Um sich dann selbst in den Massageses-
sel am Nachbarstand zu Ilimmeln, das x-te
SchlUsselband dieses Messetages fur die
Lieben daheim abzugreifen und ein gelbes
Quietsche-Entchen am Glicksrad gegen-
Uber zu gewinnen. Obwohl sie doch seit
Jahren ausschlieBlich duschen.
,Denkt daran: Wir setzen aufs Produkt®,
hatten Sie Ihren Vertriebs- und Marketing-
verantwortlichen immer wieder vor dieser
Messe eingebldut — und die haben jetzt
auch tatsachlich gentugend Zeit, um aus-
giebig darUber nachzudenken. So ganz
allein an ihrem Messestand.
Eine Messe hat ihre eigenen Gesetze. Ei-
nes davon: Kein Mensch fahrt dorthin, um
zu arbeiten. Zumindest nicht ernsthaft.
Zum Trost: Diese Erkenntnis ist alles ande-
re als eine neue. Schon im Mittelalter gab
es in vielen Stadten einen einmal im Jahr
abgehaltenen Waren-
Geldmarkt. Der war dann nichts anderes

beziehungsweise

als ein Jahrmarkt und unterschied sich nur
durch die Uberregionale Bedeutung. Kuri-
ose Mitmachaktionen, sonderbare Vorflih-
rungen und allerlei Abwegiges: Die haben
sich bis heute gehalten.

Neu ist lediglich, dass es nicht mehr die
kleinen Werbegeschenke sind, die die
Freundschaft erhalten. Sollten Sie bei Ihrer
Messeplanung daflur kein Verstéandnis auf-
bringen wollen, dann denken Sie an lhre
eigene Enttauschung, wenn die Tute nach
dem Messerundgang nicht voll geworden
ist. SchlieBlich fuhlen Sie sich dann als
Messebesucher nicht wert geschétzt. Und
Uberhaupt: Wie stehen Sie anschlieBend
zuhause da? Mit nahezu leeren Handen.
Und nicht einmal abgekampft. |hr Ehe-
partner wird unangenehme Fragen stellen,
ob Sie, wie von lhnen behauptet, die letz-
ten drei Tage tatsachlich bei einer Messe
waren. Statt der Messe werden Ihnen die
Leviten gelesen.

,Denkt dran: Nachstes Jahr gibt’s Cock-
tails am Messestand, Tapas, Kugelschrei-
ber, Blocke und Hostessen mit kurzen Ro-
cken. Und ein Gewinnspiel.“ Nicht, dass
Sie’s ndtig hatten...

> KOLUMNE

MATTHIAS CIESLAK

KOLUMNEN-FEEDBACK:

M.CIESLAK@WIRTSCHAFT-REGIONAL.NET

WIR 1112012
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> TITELTHEMA

Die Messe und 1thre Bedeutung:
Deutschland hat die Nase vorn

NUR DIE EIGENE HOMEPAGE SOLL UNTERNEHMERN NOCH WICHTIGER SEIN

STANDPUNKT

STELLEN SIE SICH IN DEN
MITTELPUNKT.

ABFAHRTSZEITEN ENTNEHMEN
SIE BITTE DEN DARAUFFOLGEN-
DEN SEITEN.

20 WIR 1112012

esseplatz Deutschland: Deutschland
ist weltweit Messeplatz Nr. 1. Von den
global fuhrenden Messen der einzel-
nen Branchen finden fast zwei Drittel in
Deutschland statt. Von den sechs groB-
ten Messegelanden der Welt liegen vier in
Deutschland. Jahrlich werden rund 150
internationale Messen und Ausstellungen
mit bis zu 170.000 Ausstellern und neun
bis zehn Millionen Besuchern durchge-
fUhrt. Wichtigster Pluspunkt der deut-
schen Messen ist ihre Internationalitat:
Uber die Hélfte der Aussteller kommen
aus dem Ausland, davon ein Drittel aus
Landern auBerhalb Europas. Von den
Besuchern reist rund ein Viertel aus dem
Ausland an, von den Fachbesuchern
sogar Uber 30 Prozent. Dazu kommt ein
dichtes Netz regionaler Fachbesucher-
und Publikumsmessen, die den Mes-
sestandort Deutschland ausmachen.

_?_ O

Messeplatz Ostwestfalen: Zu den gro-
Ben Messeplatzen in Deutschland gehort
auch das Messezentrum Bad Salzuflen.
Mit einer privaten Initiative begann vor
mehr als 30 Jahren die Erfolgsgeschichte.
Von einer Halle fur Hausmessen der regio-
nalen Mdébelindustrie in den 1970-er Jah-
ren entwickelte sich die Messe Ostwestfa-
len GmbH mit seinem Messezentrum Bad
Salzuflen zu einem Unternehmen, das zu
den zehn groBten Veranstaltungsplatzen
in Deutschland zahit.

Von 1990 bis 2008 wuchs das Areal
durch vier neue Hallen um eine Flache von
38.000 Quadratmetern inklusive Res-
taurants, Kuchen und Vortragsrdumen
auf Uber 70.000 Quadratmeter. Das
Unternehmen zahlt zu den wenigen pri-
vatwirtschaftlichen Messeveranstaltern
Deutschlands.



Die Bedeutung von Messen im Mar-
keting-Mix: Laut Zahlen des Spitzen-
verbandes der deutschen Messebran-
che (AUMA) betrachten 85 Prozent der
ausstellenden deutschen Unternehmen
Messen als sehr wichtig oder wichtig.
Nur die eigene Homepage schéatzen die
Unternehmen noch wichtiger ein. 70
Prozent der exportierenden Aussteller
halten Inlandsmessen fur ihr Exportge-
schaft fur wichtig bis sehr wichtig.

Messen mit Zuwachsraten: Nach
starken Zuwéchsen im Jahr 2011 haben
die Uberregionalen Messen in Deutsch-
land bisher im Jahr 2012 nochmals
leicht zugelegt. Die Ausstellerzahlen
der bisherigen Messen in diesem Jahr
lagen im Durchschnitt um ein Prozent
hoher als bei den jeweiligen Vorveran-
staltungen. Die Standflachen sind eben-
falls um rund ein Prozent gewachsen.
Dies ergaben vorlaufige Berechnungen
des AUMA, Ausstellungs- und Messe-
Ausschuss der Deutschen Wirtschaft.
Frankfurt, NUrnberg und Stuttgart er-
warten in diesem Jahr einen Rekordum-
satz. Hannover hatte diesen wegen ei-
nes unterschiedlichen Turnus bereits im
vergangenen Jahr eingefahren und wird
in diesem Jahr voraussichtlich dahinter
zurickbleiben. Die Besucherzahlen der
Uberregionalen Messen sind im Durch-
schnitt stabil geblieben. Nach Einschat-
zung des AUMA ist dieses Ergebnis
nicht Uberraschend, da die Zuwéachse
des letzten Jahres vielfach Aufholeffek-
te waren nach Ruckgangen in den bei-
den Jahren davor. Eine Befragung ergab
zudem, dass zahlreiche deutsche Aus-
steller inre Messe-Etats erhéhen wollen.
GemanB einer reprasentativen Befragung
deutscher Aussteller durch TNS Emnid
wollen 30 Prozent der ausstellenden Un-
ternehmen mehr Geld fir Messen aus-
geben, 55 Prozent gleich viel und nur 15
Prozent wollen ihr Budget senken.

Messeauftritte forderfahig: Das Bun-
desministerium flr Wirtschaft und Tech-
nologie fordert die Teilnahme junger in-
novativer Unternehmen an ausgewéhlten
internationalen Messen in Deutschland.
Ziel des Programms ist es insbeson-
dere, den Export neuer Produkte und
Verfahren zu unterstUtzen. Forderfahig
sind Teilnahmen an Gemeinschaftsstan-
den, die von den Messeveranstaltern auf
ausgewahlten internationalen Messen in
Deutschland organisiert werden.

Die Messen, auf denen die Beteiligung
an Gemeinschaftsstanden geférdert
werden kann, werden jahrlich vom Bun-
desministerium flr Wirtschaft und Tech-
nologie festgelegt. Der Aussteller erhalt
eine finanzielle Zuwendung zu seiner
Messeteilnahme. Von den Gesamtkosten
der Messeteilnahme eines Ausstellers
sind die vom Messeveranstalter in Rech-
nung gestellten Kosten fur Standmiete
und Standbau im Rahmen des Gemein-
schaftsstandes férderfahig. Der Ausstel-
ler, der auf einem Gemeinschaftsstand
ausgestellt hat, erhalt im Nachgang zur
Messe den groéBten Teil dieser Ausgaben
zurlick (80 Prozent). Die Obergrenze der
forderfahigen Summe je Teilnehmer und
Veranstaltung betréagt 7.500 Euro. Der
Aussteller meldet sich spatestens acht
Wochen vor Messebeginn beim Messe-
veranstalter zur Teilnahme am Gemein-
schaftsstand der geférderten Messe an.

Eine Ubersicht der fir die Férderung
relevanten Veranstaltungen sowie An-
tragsformulare stehen zum Download
auf der Website des Bundesamtes flr
Wirtschaft und Ausfuhrkontrolle unter
www.bafa.de im Bereich Wirtschafts-
forderung bereit.

- ke
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Die sechs grol3en Schritte zum
erfolgreichen Messeauftritt

DIE ,WIRTSCHAFT REGIONAL*-CHECKLISTE
FUR UNTERNEHMENSVERANTWORTLICHE - UM JEDERZEIT
DEN MESSEAUFTRITT IM GRIFF ZU HABEN

Die Messeplanung verlangt alles vom Un-
ternehmer. Je besser die Performance
gelingt, desto héher werden die zu er-
zielenden Umsétze ausfallen. Nicht jede
Planung Ubersteht die Uberpriifung in
der Realitat. Nachbereitung mit den Mit-
arbeitern, die vor Ort waren ist ebenso
wichtig, wie die Messeplanung selbst.
Insbesondere sollte man die Geschafts-
gange nach dem Messeauftritt im Auge
behalten. Wer sich fur die Messeteilnah-
me an unterschiedlichen Standorten ent-
scheidet, wird erleben, dass nicht alle
Verkaufsschauen gleich erfolgreich sind.
Manchmal liegt es tatsachlich am eige-
nen Auftritt, manchmal am Publikum, das
die Messe besucht. Nicht alle Faktoren
sind beeinflussbar, doch grindliche Mes-
seplanung kann manchem Misserfolg
vorbeugen. Hier zusammengestellt: Die
besten und wichtigsten Tipps von erfah-
renen Messe-Experten — schrittweise ab-
zuarbeiten.

® STATION 1:
AUSWAHL DES
MESSEORTES
UND DES
STANDPLATZES

B AUF DEM

MESSEGELANDE

Diese Informationen sollten Sie zu einer
Messe vom Veranstalter einholen:
22 WIR 11 12012
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e Zahl der Aussteller aus der
eigenen Branche

e Zahl der Besucher, die
auch Zielgruppe fiir das
eigene Angebot sind

¢ Regionale Herkunft der
Besucher

e Aus welchen Wirtschafts-
stufen kommen die
Besucher?

e Zahl der auslandischen
Besucher und Aussteller
(wenn Export ein Ziel ist)

¢ Entscheidungskompetenz
der Besucher

¢ Entwicklung dieser Zahlen
tiber drei bis fiinf
Veranstaltungen

Maoglichst frlhzeitig sollte man an die
Veranstalter der Messe herantreten, um
sich die besten Ausstellungsflachen zu
sichern. Ein Stellplatz am Kopf ist nach
drei Seiten zu bedienen, innerhalb einer
Reihe ist er weniger aufféllig, bendtigt
geringeren Aufwand in der Ausstattung,
daftir womaoglich mehr Personal, um die
Besucher an den Messestand zu bringen.



STATION 2:
KOSTEN-
KALKULATION

Die Kalkulation des eigenen Messestan-
des ist keine ganz einfache, da dabei
schnell einmal kostenintensive Punkte
vergessen werden. Diese Kosten kom-
men auf ein Unternehmen zu:

e Messestand
Planung
Umsetzung/Gestaltung
Miete der Messestandflache
Transport
Aufbau/Abbau
Reinigung
Gebiihren fiir Wasser/Strom/
Internet/Gema
Versicherungen
Werbung & PR

e Messepersonal
Lohnkosten eventuell Zu-
schlage fiir Wochenendarbeit
Bekleidung
Anfahrt
Unterkunft
Transfer Hotel / Messe
Verpflegung wahrend d. Messe
Versicherung

Ausstattung des Messe-
standes

Informationsmaterial
Biiromaterialien

Dekoration

Mobel/Stauraum
Werbemittel
Werbegeschenke/Give aways
Catering/Bewirtung

Bei der erstmaligen Messebeteiligung
ist die Messebudgetplanung besonders
schwierig, weil aufgrund der fehlenden
Erfahrungswerte die variablen Kosten im
Gegensatz zu den Fixkosten nicht be-
kannt sind. Als Faustregel geben Messe-

Experten die 60-Prozent-Regel an. Das
heiBt: Von lhrem Messebudget entfal-
len cirka 20 Prozent auf die Standmiete,
die Sie an die Messegesellschaft zahlen
mussen und weitere 40 Prozent auf die
Kosten flr den Standbau.

Es gibt zudem eine einfache Grundfor-
mel, an der man sich bei der Kalkulation
orientieren kann. Der Gesamtaufwand
des kompletten Messeauftritts inklusive
Messestand, Personal und Ausstattung
fallt etwa sieben bis zehn Mal hdher aus,
als die Gesamtmiete des Messestandes.
Auf diese Weise erhélt man zu Beginn der
Kostenkalkulation bereits einen ungeféh-
ren Richtwert.

STATION 3:
PLANUNG DES
MESSEAUFTRITTS

So bereiten Sie Ihre Messe-Planung vor:

¢ Legen Sie ein Liste der
notwendigen Aktionen (ohne
Zeit-Vorgaben) an und klédren
Sie, wer fiir die Aktionen ver-
antwortlich ist

¢ Versehen Sie lhre Aktionen-
Liste mit ungeféhren Zeitan-
gaben

¢ Legen Sie einen Projekt-
Zeitplan so an, dass auch
tiberschneidende Termine
eingetragen werden kénnen
Wichtig: lhr zentraler Termin
ist die Laufzeit der Messe

¢ Klaren Sie mit den Verant-
wortlichen und den Dienst-
leistern, wann was zu erledi-
gen ist

¢ Tragen Sie dann die einzelnen (
Aktionen mit den Zeitvorgaben
in den Zeitplan ein

WIR 11 12012
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WEGWEISER

MACHEN SIE SICH GEDANKEN,
EVENTUELL GEMEINSAM MIT
EINEM KREATIV-DIENST-
LEISTER, ZUR KONZEPTION
DES MESSESTANDES.

24 WIR 11 12012

7\

¢ Entscheidung tiber die GréBe

des Messestands

e Entscheidung liber die

Exponate

e Voriiberlegungen zu Art der

Prasentation, Aktionen am
Stand, Personal

¢ Vorentscheidung iiber das

Budget - Korrektur nach Vor-
liegen der Kostenschatzungen

¢ Anforderung der Anmelde-

unterlagen

e Anmeldung

e Auswahl des Messebau-Un-

ternehmens (oder Eigenbau)

¢ Festlegung zur Art der

Prasentation

¢ Festlegung des Budgets

¢ Briefing des Messebau-

Unternehmens

e Ziele der Messe-Beteiligung

Kommunikationsziele
Verkaufsziele
Marketingziele

Art der Exponate

Art der Informationsgebung
(Exponate, Information,
Gespréache)

Art und GroBe des Standes
Spezielle Messe-Auflagen
Raum-Bedarf fiir Exponate,
Besprechung, Bewirtung,
Lagerung

Mobiliar

Aktionen am Stand
Standpersonal

o

Bei der Auswahl des Personals, das am
Stand arbeitet und die Umsétze einbringt,
ist genaues Augenmerk auf die Talente der
Firmenangestellten zu legen. Nicht jedem
ist es gegeben, auf fremde Personen zu-
zugehen und sie an den Stand einzuladen.
Es besitzen auch nicht alle das Kénnen,
das Produkt in lebhaften Farben darzu-
stellen. Wieder andere sind Topp-Verkau-
fer, wenn sie nur in Ruhe mit dem Kunden
sprechen koénnen. In dem hektischen
Messebetrieb sollte fur moglichst viele Si-
tuationen das entsprechende Personal in
die Messeplanung einbezogen werden.

Folgende Fragen stehen dabei im Blick-
feld:

e Wie soll Ihr Stand aussehen?
Grund-Konzeption
Offen oder geschlossen
Konservativ oder kreativ
Kommunikativ oder informativ
Exponate dominant oder im
Hintergrund

Welches Farb-/Lichtkonzept
passt zu lhrem Unternehmen?
Hausfarben oder ereignis-
orientiert

Plakativ oder dezent

Helles Grundlicht oder Spots
Direktes oder indirektes Licht

Welches Standbau-System ist
fur lhren Messeauftritt wirt-
schaftlich sinnvoll?

System oder konventioneller
Bau

Material kaufen oder mieten

Welche Grafikarbeiten und
Informationstechnik
bendtigen Sie?

Info-Tafeln und Touchscreen
Videos

Typografie

Logos/Slogans




STATION 4:
PLANUNG DES
MESSEAUFTRITTS

Adressen pflegen: Denn falsche Namen,
falsche Anrede, falsche Adressen sind Ein-
ladungskiller

Unterscheiden zwischen Neukunden
und ,,good-old-friends*.

Unterscheiden nach Interessen-Be-
reichen: Zielgruppenorientierte Anspra-
che und zugleich persénliche Ansprache:
Aufmerksamkeit weckend, aber pas-
send zu Absender und Empféanger. Kurz,
knapp, Nutzen versprechen: Es reicht
nicht, dass man sich auf den Besucher
freut. Terminvereinbarung vorsehen: Ant-
wortfax, E-Mail-Antwort

Eintrittsgutschein oder Eintrittskarte:
Die Karte ist wirksamer, aber teurer. Aber
bedenken, dass der Empfanger wahr-
scheinlich mehrere bekommt. Parkschein
bei Zusage nachsenden

Richtiger Termin fiir die Aussendung:
Ganz entscheidend! Denn wichtig zu wis-
sen, ist, wie die Messeplanung aus Sicht
Ihrer potenziellen Standbesucher verlauft.
Dabei wird deutlich: Im Vorfeld studiert
der Messeprofi die Fachpresse oder fragt
bei Kollegen nach, welcher Anbieter wohl
am vielversprechendsten hinsichtlich der
von ihm gewdunschten Losung ist. Die-
se Planung erstreckt sich Uber Wochen
und findet eher informell und unsystema-
tisch statt. Etwa acht bis 14 Tage vor der
Messe wird es dann richtig konkret. Die
meisten Entscheider und Fuhrungskrafte
beginnen zu diesem Zeitpunkt, Termine
fr ihren Messebesuch festzulegen. Fiir
Sie bedeutet das: In diesem Zeitraum
mussen Sie in Kontakt mit lhren kinfti-
gen Besuchern kommen. Schicken Sie
lhre Unterlagen zu frih, dann kann es
sein, dass sie schon langst wieder vom
Schreibtisch Ihres potenziellen Kunden

geflogen sind, wenn dieser seine Termine
vereinbart. Warten Sie zu lange, so sind
Sie zu spat dran. Der Terminplaner Ihres
potenziellen Kunden ist aller Erfahrung
nach bereits voll.

Zu Messen bietet die Fach- und Publi-
kumspresse meist ,,Themenspecials“
an. Deren Verdffentlichungstermine kon-
nen online recherchiert, erfragt und ein-
geplant werden. Wichtig: Die Redaktionen
sind bestenfalls schon einige Monate vor
der Messe zu kontaktieren. Die Reaktion
der Redakteure im Gesprach am Telefon
ist auch ein erster Test, ob die gewahlten
Themen tatsachlich interessieren.

STATION 5: °

SELBST IST DER
CHEF! KONTROLL-
AUFGABEN AM
MESSESTAND

Neben Werbemitteln und Displays sind
weitere Verkaufshilfen am Messestand
notwendig. Sollen Konstruktionen vorge-
stellt werden, mussen die entsprechenden
Plane vorliegen. FUr eine schnelle Kalkula-
tion brauchen die Mitarbeiter angemesse-
ne Mittel. Ist der Einsatz von Computern
geplant, muss die aktuelle Software ins-
talliert sein. Vor dem Messebeginn ist es
ratsam, Hard- und Software-Konfiguration
maglichst in der Halle zu Uberprtfen. Wer
drahtlos mit dem Firmenserver verbunden
ist, muss sich auf stabile Verbindungen
verlassen konnen. Falls es keine Unterla-
gen fUr Geschéftsabschlisse auf Papier
gibt, brauchen die Mitarbeiter einen Dru-
cker und passende Vorlagen. Schnelle No-
tizen bendtigen Block und Kugelschreiber.
Ferner sind erforderlich: Quittungen samt
Kasse, wenn Bareinnahmen zu erwarten
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sind, Nachschlagewerke fur Frachtdienst-
leister bei Lieferungen und natUrlich die
eigenen Kataloge und Broschuren. Haufig
sind es gerade Kleinigkeiten, die bei der
Messeplanung in Vergessenheit geraten.
Kurz vor Messebeginn sollten Sie die Mes-
sestand-Mannschaft zusammenrufen. Das
ist deshalb wichtig:

L

7

¢ Gegenseitige Vorstellung des
Standpersonals

¢ Information tiber alle Exponate
¢ Information liber Tatigkeit und
Organisation des Unterneh-

mens

¢ Information liber die Messe-
und Tagesziele

¢ Riickblick auf die letzte

Messe (Daten, Fakten, Ablauf,

Ergebnisse)

Einsatzplan

e Stand-Konzeption erlautern

¢ Information liber geplante
Aktionen am Stand

26
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e Erwartungen an das person-
liche Auftreten formulieren:
Gesprachseroffnung/fithrung,
Argumentation / Einwand-
Behandlung

¢ Information liber Besucher-
Befragungen am Stand

) Y
¢ Standdienst-Organisation/ _c’

Denn jeder Besuchskontakt solite festge-
halten werden:

e Name, Unternehmen,
Funktion

¢ Interessierendes Produkt/
Dienstleistung

* Besprochenes Thema

¢ Ergebnis (Auftrag, Termin-
vereinbarung, Angebot)

e Visitenkarte

e Bedenken Sie: Zu ausfiihrliche
Besuchsberichte stoBen
oft auf Aversion des Stand-
Personals. Motivieren Sie zum
sorgfaltigen Ausfiillen (auch
dadurch, dass die Berichte
unmittelbar nach der Messe
abgearbeitet werden)

STATION 6:
MESSE-NACH-
BEARBEITUNG

Besonders wichtig im Umgang mit Kon-
takten, die Sie bei einer Messe gewon-
nen haben: Lassen Sie nicht zu viel Zeit
vergehen, bis es zu Reaktionen auf den
Besuch kommt. Wenn Sie nicht sofort
Ihre Zusagen realisieren kénnen, geben
Sie einen Zwischenbescheid.



Y

e Auswertung der Konkurrenz-
Beobachtung

¢ Vergleich der Einladungsliste
mit den Besuchsberichten

e Bedanken Sie sich bei den
Besuchern lhres Standes fiir
den Besuch

¢ Danken Sie den Presse-
Vertretern fiir den Besuch

e Senden Sie den nicht gekom-
menen Presse-Vertretern
eine Presse-Mappe.
Versuchen Sie herauszufin-
den, warum sie nicht gekom-
men sind

e Senden Sie der Presse
Abschluss-Informationen

e Abarbeiten beziehungsweise
Vorbereiten der zugesagten
Aktionen. Angebot, weitere
Informationen, Besuch, Tele-
fonate, E-Mails. Informieren
Sie den AuBendienst

e Kontaktaufnahme mit nicht
erschienenen Eingeladenen:
Zusendung von Informationen

e Auswertung der Besucherbe-
fragung: Statistische Erfas-
sung der Besuche Inland/
Ausland, Region/iiberregio-
nal, Branchen, Funktionen,
Interessen

® Vergleich der Messe-Ergeb-
nisse mit den Zielvorstel-
lungen

e Manover-Kritik: Einarbeiten
der Ergebnisse in die Check-
listen fiir die nachste Messe

e Y
A4
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Duale Ausbildung im
Logistikbereich

AMANDA HEIM COSTA - KAUFFRAU FUR SPEDITION UND

LOGISTIKDIENSTLEISTUNG BEI DER DACHSER GMBH & CO.KG

IN BAD SALZUFLEN

on Recife nach Ostwestfalen-Lip-

pe: In Schieder-Schwalenberg hat
Amanda Heim Costa eine neue Heimat
gefunden. Dazu gehdrt auch, dass die
mit einem Deutschen verheiratete Brasi-
lianerin sich hier eine berufliche Zukunft
erarbeitet hat. Eine duale Ausbildung als
Kauffrau fr Spedition und Logistikdienst-
leistung bei der Dachser GmbH & Co.KG
war ihr Einstieg in das Berufsleben in
Deutschland.

Urspriinglich kam Amanda Heim Costa
zum Studium nach Deutschland. Nicht
zuletzt Schwierigkeiten mit der Anerken-
nung ihrer brasilianischen Qualifikationen
fGhrten jedoch dazu, dass sie nach Bra-
silien zurlckkehrte. Dort entschied sie
sich fUr eine Tatigkeit im Logistikbereich.

Durch ihre Heirat stand fur sie eine Ruck-
kehr nach Deutschland im Raum und
2007 war es dann soweit. Damit musste
auch ihr weiteres Berufsleben neu ge-
plant werden.

Da Amanda Heim Costa ihre in Brasilien
gesammelten Berufserfahrungen nutzen
und einen deutschen Berufsabschluss er-
werben wollte, entschied sie sich flr eine
duale Ausbildung im Logistikbereich. Die
Dachser GmbH und Co. KG war eine nahe-
liegende Wahl, war ihr das Unternehmen
doch bereits durch ihre Tatigkeit in Brasili-
en bekannt. Und so begann sie 2008 ihre
Ausbildung als Kauffrau fir Spedition und
Logistikdienstleistungen, die sie 2011 mit
einer ausgezeichneten Note abschloss.
Seitdem arbeitet sie in der Vertriebsabtei-



lung der Niederlassung in Bad Salzuflen.
Sie sieht ihre Ausbildung insgesamt sehr
positiv: ,Ich habe nie Probleme gehabt,
weil ich Migrantin bin. Das Unterneh-
men ist durch seine Tatigkeit internati-
onal ausgerichtet. Da sind Sprach- und
Kulturkenntnisse grundsétzlich natzlich.”

Das bestatigt auch Loni Buchstéber-
Steinke, HR-Manager bei der Dachser
GmbH & Co.KG in Bad Salzuflen: “Inte-
resse an anderen Landern und Einflh-
lungsvermoégen fur fremde Kulturen sind
in unserer Branche wichtig. Menschen mit
Migrationshintergrund bringen wertvolles
Wissen in diesem Bereich mit. Wenn ein
Fahrer nach langen Stunden der Fahrt bei
uns ankommt und dann jemanden vorfin-
det, mit dem er alles in seiner Mutterspra-
che abwickeln kann, ist das eine echte
Erleichterung. Dementsprechend stellen
wir gern Auszubildende mit Migrations-
hintergrund ein, die Quote liegt zurzeit bei
40 Prozent.”

Das Unternehmen legt Wert auf eine
sorgféltig strukturierte Ausbildung mit klar

definierten Zielen. Es bietet seinen Auszu-
bildenden innerbetrieblichen und Fremd-
sprachenunterricht sowie bei Bedarf Un-
terstitzung in der Berufsschule. Zurzeit
sind 40 Auszubildende in der Niederlas-
sung in Bad Salzuflen in verschiedenen
Ausbildungsberufen wie z.B. Fachkraft
fur Lagerlogistik oder Kaufmann/Kauffrau
flr Spedition und Logistikdienstleistung
beschéftigt. Die Chancen auf einen Ar-
beitsplatz nach der Ausbildung sind fur
alle gut, plant das Unternehmen doch,
jeden zu Ubernehmen, der das méchte.
Die positiven Erfahrungen mit ihrer Be-
rufsausbildung sind fUr Amanda Heim
Costa Ansporn zur Weiterqualifizierung.
Eine Weiterbildung zur Verkehrsfachwir-
tin bei der IHK ist bereits fest geplant und
wird vom Unternehmen unterstitzt. So
sieht sie die duale Ausbildung als Karrie-
resprungbrett auch fur andere Menschen
mit Migrationshintergrund und stellt fest:
LPersénliche Motivation ist unheimlich
wichtig. Ich kann jungen Migrantinnen
und Migranten nur raten, sich nicht ent-
mutigen zu lassen, auch wenn es viele
Absagen auf Bewerbungen gibt.”

> SERIE: FACHKRAFTE

AMANDA HEIM COSTA
KAUFFRAU FUR SPEDITION UND
LOGISTIKDIENSTLEISTUNG BEI DER
DACHSER GMBH & CO.KG.
(FOTOS: DACHSER GMBH & CO.KG)
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> ENERGIE & ENTSORGUNG

JORG KRUGER
LEITER FIRMENKUNDEN DER
HYPOVEREINSBANK MUNSTER
(FOTO: PRIVAT)

Aktenlagerung?

Aktenvernichtung?

Beides!

Und zwar perfekt.

REISSWOLF OWL GmbH
In der Heide 2 - 33428 Harsewinkel
Telefon +49 2588 520
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Die Energiewende

EINE GROSSE HERAUSFORDERUNG FUR DIE GESELLSCHAFT

UND DIE UNTERNEHMEN

er Klimawandel ist eine der

groBten Herausforderungen
unserer Zeit und wird erhebliche Kon-
sequenzen fur unsere Volkswirtschaften
haben. Das Finanzierungsvolumen der
Energiewende wird auf 335 Mrd. Euro
geschatzt. Mit diesem Volumen nimmt
die Energiewende das AusmaB der In-
frastrukturinvestitionen im Zuge der deut-
schen Wiedervereinigung an.

Vor dem Hintergrund der definierten
Ziele und vor allem der ehrgeizigen Zeit-
pldne der Energiewende geht es um die
Frage, welche Rahmenbedingungen flr
eine erfolgreiche Finanzierung erforder-
lich sind. Eine erfolgreiche Umsetzung er-
fordert auch eine hohe Akzeptanz in der
Bervolkerung. Derzeit bestehen erhebli-
che Diskrepanzen zwischen &ffentlicher
Wahrung und

den  Realita-

M ten und Impli-

kationen  der

v Energiewende.

REISSWOLF® | pigse  fuhren
secret. service.

dazu, dass

notwendige

M Anpassungs-

v maBnahmen

REISSWOLF*

unterbleiben.

Die Diskussi-
on Uber die Fi-
nanzierung der
Energiewende
hat gerade erst
begonnen. Es

www.reisswolf.de

geht nicht um die Frage, ob die Energie-
wende generell finanzierbar ist. Nach Ein-
schatzung der Hypovereinsbank Munster
ist grundsétzlich ausreichend Kapital ver-
fugbar. In Kernbereichen der Energiewen-
de ist aber derzeit eine Projektfinanzie-
rung haufig nur eingeschrankt maglich.
Der Grund: Bei offshore Windenergie,
Gaskraftwerken, Netzen und Speicher-
kapazitaten kdénnen derzeit Einnahmen
sowie Ausgaben nicht ausreichend abge-
schétzt und damit der Cash Flow der Pro-
jekte schwierig kalkuliert werden. In den
genannten Beispielen sind MaBnahmen
zur Absicherung des Cash Flow erfor-
derlich, um im Zeitplan der Energiewende
Uber die Projektfinanzierung ausreichen-
de Mittel bereitstellen zu kdnnen.

Auch die Unternehmen selbst muissen
die Auswirkungen der Energiewende in
ihre betriebswirtschaftlichen Uberlegun-
gen miteinbeziehen. Aufgrund des zuneh-
menden Verbrauchs und der wachsen-
den Attraktivitat von Energierohstoffen fur
institutionelle sowie private Investoren ist
es fUr Unternehmen unerlasslich, hier Ab-
sicherungen vorzunehmen. Themen wie
Ol, Strom, Kohle und Gas stellen neben
CO2 einen wichtigen Bestandteil in einem
umfassenden Energiemanagement dar.

GroBe Firmenkundenbanken, wie z.B.
die HypoVereinsbank haben dafir Roh-
stoff- und CO2-Spezialisten, die sie zu
den Beratungen ihrer Kunden hinzuzie-
hen. Die Experten bieten umfassende In-
formationen zu aktuellen Markttendenzen



sowie mafBgeschneiderte Instrumentarien
zur Risikoanalyse. Daraus werden dann
Handelsstrategien entwickelt. Entspre-
chend den Bedurfnissen der Unterneh-
men kann mittels verschiedener Instru-
mente wie ,Swap“ oder ,Optionen” das
Preisénderungsrisiko des Rohstoffs z.B.
gegen steigende Einkaufspreise in der
Zukunft abgesichert werden. Die Banken
beraten im Energiebereich deutsche so-
wie internationale Kunden aus Branchen
wie der Strom- und Gasversorgung, dem
Mineraldlhandel, der Biodieselprodukti-
on bis hin zur Luftfahrt. Im Metallhandel
decken die Banken eine breite Palette an
Industriemetallen und Edelmetallen ab.

Auch im CO2-Handel steht die Bank ne-
ben einigen groBen Wettbewerbern ihren
Kunden als fihrender européischer Han-
delspartner zur Verfigung. Seit Beginn
des europaischen Emissionshandels un-
terstutzt sie die Kunden bei der Entwick-
lung und Implementierung geeigneter

Emissionshandels- und Risikoabsiche-

rungsstrategien, die

W branchenspezifische Chancen und Ri-
siken berUcksichtigen,

B den Emissionshandel mit der Absiche-
rung von Rohstoffpreisrisiken verbinden,
B Mdoglichkeiten der Reduktion von Emis-
sionen innerhalb des Unternehmens be-
ricksichtigen,

B die Investitionspolitik des Unterneh-
mens im Blick haben und

B geeignete Finanzierungsmaoglichkeiten
umfassen.

Man bietet den Kunden die Méglichkeit,
CO2-Emissionsrechte direkt oder auf
Termin zu kaufen oder zu verkaufen. Mit
Hilfe einer maBgeschneiderten Strategie
entsteht dadurch eine feste Kalkulations-
basis, die Preisschwankungen absichert
und damit negative Auswirkungen auf die
Ertragslage vermindert.
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WIRTSCHAFTLICHE ENTSORGUNGSDIENSTLEISTUNGEN

m Altholz

= Schrott und Metall

m Kunststoffaufbereitung und
-verarbeitung

m Alt-/ Druckereipapier
m Elektroaltgerate

Griin- und Strauchschnitt

Dienstleistung

m Kompostierung von Gartenabfall,

Fiir ein sauberes Ostwestfalen-Lippe

Die familiengeflihrte Tonsmeier-Gruppe bietet in Ostwestfalen-Lippe die gesamte Bandbreite moderner
Entsorgungsdienstleistungen an. Mit seinen Aufbereitungs-, Sortier- und Recyclinganlagen leistet das
Unternehmen dabei einen wichtigen Beitrag zur Schonung wichtiger natdrlicher Ressourcen. Ténsmeier
betreut kommunale Auftraggeber, duale Systemtrager und Kunden aus Industrie und Gewerbe.

Und: Auch fiir private Haushalte bietet Tonsmeier immer eine "passende Losung'.

-=d Recycting

m Behadlterglas
= Flachglas
m Ersatzbrennstoffherstellung

WesterfeldstraRe 20 - 32758 Detmold
Tel. (0 52 31) 60 03-0 - Fax 60 03-16

Normannstr. 10 - 32051 Herford
Tel. (052 21) 5030 3 - Fax 1 51 14

Auf der Plae 1 - 32469 Petershagen
Tel. (0 57 02) 83 14-0 - Fax 83 14-16

www.toensmeier.de -

m Kommunale Entsorgung
= Sonderabfallentsorgung

Fritz-Souchon-Str. 4 - 32339 Espelkamp
Tel. (0 57 72) 9 90-15 - Fax 9 90-16

Dahlbreede 1 - 33790 Halle
Tel. (0 52 01) 73 55-0 - Fax -11

An der Pforte 2 - 32457 Porta Westfalica
Tel. (0 57 1) 97 44-165 - Fax 97 44-170

m Gewerbe-/ Industrieentsorgung
m Wertstoffsortierung

DieselstraBe 100 - 33334 Giitersloh
Tel. (0 52 41) 9 65 02-0 - Fax 9 65 02-26

Am Alten Fluss 8 - 32657 Lemgo
Tel. (0 52 61) 25 80-0 - Fax 25 80-40

Kupferstr. 30 - 33378 Rheda-Wiedenbriick
Tel. (0 52 42) 50 24 - Fax 21 39

info@toensmeier.de

Kunststoffe

Diebrocker Str. 274
32051 Herford

Tel. (0 52 21) 34 07-0
Fax 34 07 29

m Akten- und Datentragervernichtung
m Demontagebetrieb nach AltfahrzeugVv

Entsorgungsfachbetriebe gemal § 52 KrW-/AbfG und zertifiziert nach 1SO 9001:2008
Noch Fragen? Sie finden uns in lhrer Nahe:

ﬁd/stEIER ZEITZMANN

Schrott- und MetaligroShandiung

Am Atlaswerk 22

33106 Paderborn

Tel. (05251)87979-0
Fax (05251) 8 79 79 - 99

ONSMEIER

Entsorgungssysteme
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Kleinwindkrait in
ungewohnlicher Form

CHINA-BERATER WIDMET SICH REGENERATIVEN ENERGIEN

iele Autofahrer auf der

BundesstraBe 51 zwischen
Ostbevern und Glandorf haben ihretwe-
gen schon angehalten: Seit Anfang Juni
2012 drehen sich Kleinwindkraftanlagen
in Ostbevern. Die Firma Dongfang China
Marktberatung GmbH errichtete in der
Bauerschaft Schirl zwei Vorfuhranlagen
am LKW Parkplatz der Firma Vossko.
Seitdem kreisen die eigenwillig geform-
ten Rotoren und sorgen, in Verbindung
mit integrierten Solarmodulen und Bat-
terien, fUr netzautarkes StraBenlicht. Es
sind Turbinen der Marke Nheolis, die bis-
lang in Deutschland noch nicht vertreten
war. Die Anlagen haben eine sogenannte
»Schleppturbine®, die futuristisch wirkt und
fast unhérbar und ohne Schlagschatten
lauft. Das Sortiment umfasst Wind/Solar
StraBenlaternen und Windkraftturbinen
von 0,4 Uber 2 und 4,5 bis 8 kW Leistung.
Seit 1990 arbeitet die Dongfang GmbH
als Beratungsunternehmen und Handels-
agentur in Ostbevern und hat sich nun die
Vertriebsrechte fur Nheolis in Deutsch-

HEIKO BICK

AKTENVERNICHTUNG

H vernichten W digitalisieren W lagern

Hakenbusch 7 - 49078 Osnabriick
Telefon (0541) 434253 - Telefax (0541) 466 74
www.aktenvernichtung-bick.de - info @ aktenvernichtung-bick.de

lhr Vertrauen |st unser Jobh!

Ihr Partner fiir sichere Aktenvernichtung gemaB dem BDSG,
per Abholung oder Selbstanlieferung, mit Garantiererklarung.

Stiicke Rohstoff-Recycling GmbH - www.stuecke-gmbh.de
BuschortstraBe 52 — 54 - 32107 Bad Salzuflen - @ 05221 70347

land gesichert. Inhaber Michael Hundrup
(48) erwartet einen Boom der dezentralen
Kleinwindkraft: ,Analog zur Photovoltaik
werden Kleinwindkraftanlagen in  den
nachsten Jahren als sinnvoller und land-
schaftsvertraglicher Baustein der rege-
nerativen dezentralen Stromerzeugung
stark nachgefragt werden. Besonders in
Verbindung mit Solaranlagen, Biogas und
auch Blockheizkraftwerken kénnen sie
Verbrauchern einen hohen Grad an Ener-
gieautarkie, Versorgungs- und Kostensi-
cherheit bieten. Zudem werden die 6f-
fentlichen Netze entlastet. Kleinwindkraft
und hybriden Energieldsungen gehort die
Zukunft.” Nach dreijahriger Recherche
der weltweit verfugbaren Kleinwindkraft-
Technologien habe Dongfang sich ent-
schieden, die Nheolis Agentur zu Uber-
nehmen. Hundrup erklart, die patentierte
Nheolis 3D Rotortechnik nutze vor allem
das Bernoulli Prinzip. Der hydraulische Ef-
fekt der DurchfluBbeschleunigung durch
Querschnittanderung (wie beim Garten-
schlauch) sei erstmals konsequent auf
die Aerodynamik einer Windturbine an-
gewandt worden. Ohne Scherkréfte und

8 STUCKE

ROHSTOFF-RECYCLING
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praktisch gerduschlos entstehe so mehr
Drehmoment und damit mehr Leistungs-
ausbeute. 2009 erhielt Nheolis flur diese
Innovation die Goldmedaille des ,EEP
Award of the European Environmental
Press* als ,hervorragende Fortschritts-
leistung in der Umwelttechnik®.

Die Demo-Turbinen laufen bei gering-
stem Wind an und richten sich ohne an-
falige Regelungstechnik flexibel in den
Wind. Aufgrund seiner jahrzehntelangen
Erfahrung in Qualitdtssicherung setzt
Dongfang groBes Vertrauen in die Glte
der Anlagen, gibt 5 Jahre Garantie und
sichert 30 Jahre Lebensdauer zu.
Hundrup teilt mit: ,In den meisten Au-
Benlagen in NRW sind die Turbinen un-
ter 10 Meter Gesamthdhe baugenehmi-
gungsfrei, sofern eine Statik vorgelegt
wird. Da sind unser Land NRW und der
Landkreis Warendorf erfreulich innovati-
onsfreundlich.” Fir die Anschaffung effi-
zienter Kleinwindkraft Anlagen gewéahre
die Kreditanstalt fir Wiederaufbau (KfW)
kleinen und mittleren Unternehmen, wie
auch Landwirten, zinsgunstige Kredite.

Und Dongfang sei derzeit der einzige
Anbieter, der auch eine spezielle Risiko-
versicherung fir KWA anbieten koénne.
Hundrup macht aber auch deutlich, dal3
bei der geringen Einspeisevergltung von
8,93 ct/kWh nur Eigenverbrauch den Be-
trieb rentabel mache. So kénne man den
Ertrag mit dem jeweils gultigen Netzstrom
Tarif gleichsetzen. Die Schllsselrolle fur
den erfolgreichen Betrieb einer Kleinwind-
anlage kdme indes der richtigen Auswahl
eines windsicheren Standortes zu. Dazu
empfiehlt er sorgfaltige Windmessungen.

Weitere Anwendungsprodukte wie La-
destationen fur Elektrofahrzeuge, Wind-
strom-Zapfsaulen, Akku-Tauschstationen
mit lokaler Stromproduktion, Minzpark-
uhren mit Lade-Schnittstelle fur E-Fahr-
zeuge seien in der Entwicklung. In China
schon vielerorts in Betrieb wirden dort
die E-Mobilitatstechniken nach und nach
ausgereift und an europaische und ame-
rikanische Verhaltnisse angepasst. Auch
die Batterietechnik mache rasche Fort-
schritte.

_ sprechen
b . Sieuns an!
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KAS‘IIUP

R ECYCL

KASTRUP RECYCLING GmbH & Co. KG
Carl-Severing-Str. 228

33649 Bielefeld

Telefon: 05 21 - 94 63 0-0

Gewerbegebiet 2
49152 Bad Essen/Wehrendorf
Telefon: 0 54 72 - 95 43 0-0
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Elektroaltgerate kostenlos abgeben!

[=]

www.elektrog.de

eSchrott

EINE INSTALLIERUNG DER KOSTEN-
LOSEN APP AUF IHREM SMARTPHONE
KANN UBER DAS BETRIEBSSYSTEM
APPLE 10S ODER UBER DAS AUF OPEN
SOURCE BASIERENDE ANDROID-
BETRIEBSSYSTEM ERFOLGEN. FOLGEN
SIE EINFACH DEM QR-CODE FUR DEN
NEUEN KOSTENLOSEN SERVICE

Die eSchrott App ist da

KOSTENLOSE ESCHROTT APP ZUR HAUSHALTSNAHEN SAMM-
LUNG VON ELEKTRO-/ELEKTRONIKALTGERATEN VERFUGBAR

eit vielen Jahren leistet Hell-

mann Process Management Pi-
onierarbeit zur Umsetzung des ElektroG
und betreut namhafte Unternehmen wie
z.B. Acer, Philips, Bosch, Sharp, Loewe,
Hilti, etc. Da viele Konsumenten nicht aus-
reichend Uber die flachendeckend vor-
handenen Moglichkeiten zur kostenlosen
Abgabe lhrer Elektroaltgerate informiert
sind, entwickelten die Umweltmanager
aus Osnabrtck eine neue eSchrott-App.

Der Geschéftsleiter des Unternehmens,
André Pohl, fasst es so zusammen: , Die
eSchrott App ist ein neuer Service flir die
Burger! Dieser kostenlose Service soll
das Entsorgungsverhalten der Verbrau-
cher positiv verandern. Batterien und
Leuchtstoffréhren landen noch immer im
Hausmull, das ausgediente elektrische
Spielzeug, der Toaster und andere Haus-
haltskleingeréate finden sich noch immer
auf den Deponien wieder, da sie in der
Restmdlltonne entsorgt werden. Ganz zu
schweigen von der Tatsache, dass Haus-

haltsgroBgerate

Wir sind Ihr Ansprechpartner fiir:

Beregnungsanlagen
Heizen und Kiihlen mit Erdwarme

Gartenbrunnen
Pumpenservice/ Wasseraufbereitung
Horizontalbohrungen

Brunnenbau/ Hauswasserversorgungsanlagen/

illegal irgendwo
SET 1883 in  Wald und
Wiese abgelegt
werden. Wenn
wir als Umwelt-
dienstleister
gemeinsam
mit den Kom-
munen, den
Herstellern und
dem Handel

Konrad Stiikerjiirgen
Wassertechnik GmbH

Konrad Stukerjiirgen Wassertechnik GmbH

Hemmersweg 80 | 33397 Rietberg-Varensell
Tel. 052 44 - 407-0

www.kst-wassertechnik.de
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Aufklarungs-
arbeit  leisten,
kann es gelin-

gen, dass zukunftig mehr Elektro- und
Elektronikgeréte einer sicheren und nach-
haltigen Verwertung zugeflgt werden. So
kdénnen wir im Sinne des ElektroG einen
aktiven Beitrag fUr eine transparente In-
formationspolitik und somit zur Erhdhung
der Sammelquote in Deutschland leisten.”

Die Vorteile auf einen Blick

Die neue kostenlose eSchrott App er-
mdglicht allen Burgern die ca. 3.000
kommunalen Sammelstellen aufzurufen,
um die nachstgelegene Sammelstelle zu
finden oder illegal abgeladenen eSchrott
zu melden, den Kommunen, bundesweit,
veranderte Offnungszeiten oder neue
Sammelstellen zentral zu melden, den
Herstellern durch eine Produkt- oder Ver-
packungskennzeichnung mit dem QR-
Code vorbildlich mit den Verpflichtungen
aus dem ElektroG umzugehen und dem
Handel, die Blrger Uber Sammelstellen
zu informieren oder auf eigene Sammel-
systeme hinzuweisen.

Der Vorstand der stiftung elektro-altgera-

te register (ear), Herr Alexander Goldberg,
duBerte sich positiv Uber das Engage-
ment, eine zentrale Informationsplattform
fUr die Burger und die in der Verpflichtung
stehenden Beteiligten zu schaffen. ,Es
ist an der Zeit, die nachhaltige Samm-
lung und Entsorgung von Elektro- und
Elektronikaltgerédten in den Vordergrund
der Interessen zu stellen. Nur so kdnnen
wir gemeinsam der Verpflichtung aus
dem ElektroG nachkommen. Die neue
eSchrott App ist eine Chance, vorbildlich
mit der Entsorgung von Elektroaltgeraten
umzugehen.”



Die neue DIN 66399

DER STANDARD FUR AKTEN- UND DATENTRAGERVERNICHTUNG

WIRD NEU GEFASST.

ir stehen vor einem neu-

en Standard fUr die pro-
fessionelle Zerkleinerung von Akten- und
Datentragern” , so Torsten Kroner-dus-
sack, Geschaftsflihrer der REISSWOLF
Akten- und Datenvernichtung Ostwest-
falen-Lippe, die lhren Sitz in Harsewinkel
hat und zu einem der bundesweit gréBten
Anbieter fur diese Dienstleistung gehdrt.
Die DIN 66399 wird der neue Standard fur
die Vernichtung von Akten- und Datentra-
gern. Sie wird die alte DIN 32757 abldsen,
die dann Uber Jahrzehnte hinweg galt.
Die DIN 66399 wird aus drei Teilen beste-
hen: Teil 1 beinhaltet die Grundlagen und
Begriffe und ermdglicht dem Anwender
die Ermittlung eines Schutzbedarfs fir
seine Daten. Hierbei erfolgt eine Zuord-
nung in drei Schutzklassen, sechs Mate-
rialklassifizierungen und sieben Sicher-
heitsstufen. Teil 2 legt die Anforderungen
an Maschinen zur sicheren Vernichtung
von Datentragern fest und definiert die
zulassigen PartikelgroBen fUr vernichtete
Datentrager. Teil 3 wird als Spezifikation
(DIN Spec 66399-3) verdffentlicht und
beschreibt die technischen und organisa-
torischen Anforderungen an die Prozesse
der Datentragervernichtung.

,Die neue DIN wird den stetig steigenden
Anforderungen an eine sichere Aktenver-
nichtung im industriellen Standard mehr
gerecht, stellt aber sogleich auch hdhe-
re Anforderungen an uns Aktenvernicht-
er im Bezug auf die Anlagentechnik®, so
Kréner-Jussack. Die Verdffentlichung der
Normenteile 1 und 2 erfolgte zum 01. Au-
gust 2012. Die Veroffentlichung von Teil 3
erfolgt zu einem spateren Zeitpunkt, ver-

mutlich zum Jahresende. ,Wir sind be-
reits schon heute bestens auf die neuen
Anforderungen vorbereitet und kdnnen
unseren Kunden auch unter Anwendung
der neuen DIN eine sichere und profes-
sionelle Vernichtung der Altakten, Daten-
trager und Festplatten garantieren.” zieht
Kroner-Jussack ein erstes Fazit.

Fachleute aus der REISSWOLF Gruppe
waren wahrend der Ausarbeitung der
neuen DIN mit im DIN Ausschuss tatig
und konnten hier aktiv und fachkompe-
tent an der Ausgestaltung mitarbeiten.
Auch das spiegelt den hohen Anspruch
der REISSWOLF Gruppe mit bundesweit
14 Standorten an eine professionelle Ak-
ten- und Datentragervernichtung und an
die Akteneinlagerung wieder.

> ENERGIE & ENTSORGUNG

TORSTEN KRONER-JUSSACK
GESCHAFTSFUHRER
REISSWOLF GMBH

(FOTO: REISSWOLF GMBH)

ENTSORGUNG - RECYCLING

Akten- und Datentrégervernichtung

~._ O Gestellung von zugriffssicheren

T

Aktenarchivierung

Sammelbehdltern.

Bereitsstellung von fachkundigem
Personal fur die Verladung.
Versicherter Transport in
speziellen Sicherheitsfahrzeugen.
Vertrauliche Vernichtung

gemdf} BDSG unter Einhaltung
der DIN 32757.

Ausstellung eines Ubernahme-
und Vernichtungszertifikates.

Mehr im internet: http://www.drekopf.de

Drekopf Recyclingzentrum Binde GmbH
Engerstrafe 259 - 32257 Bunde
Telefon 05223 1771-0 - Telefax 05223 1771-17

WIR 1112012 35



> ENERGIE & ENTSORGUNG

TONSMEIER UND AML
FORSCHEN ZUM
DEPONIERUCKBAU

DAS PROJEKTSTARTGESPRACH
ZUM FORSCHUNGSVORHABEN
LURBAN MINING“ FAND ENDE
AUGUST IM ENTSORGUNGSZENTRUM
,POHLSCHE HEIDE* IM KREIS MINDEN-
LUBBECKE STATT.

(FOTO: TONSMEIER DIENSTLEISTUNG
GMBH & CO. KG)

Rolf Raschke
DIE DETEKTEI

www.detektei-raschke.de

Karcher Scheuersaugmaschine
BD 80/120 W ———

Leistungsstark N@” 5 \
Zuverlassig 1
Robust

Vorflhrung
kostenlos!

NickelstraBe 5

33415 Verl

KARCHER
Tel.: 05246 3604

CENTER Sielhorst www.kaercherprofi.de
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Hightech-Strategie 2020

ie Ténsmeier-Gruppe und

der Abfallentsorgungs-
betrieb des Kreises Minden-Liubbecke
— kurz: AML — beteiligen sich derzeit in-
tensiv an wissenschaftlichen Projekten.
Im Mittelpunkt steht dabei das Foérder-
programm des Bundesministeriums fur
Bildung und Forschung: ,r® - Innovative
Technologien flr Ressourceneffizienz -
Strategische Metalle und Mineralien®. Bei
diesem Vorhaben, mit einer Summe von
30 Millionen Euro geférdert wird, handelt
es sich um eine Konkretisierung der High-
tech-Strategie 2020 der Bundesregierung
im Bedarfsfeld Klima/Energie. Tonsmeier
und der AML werden sich dabei vor allem
der Entwicklung innovativer Verfahren zur
Ruckgewinnung ausgewahlter Ressour-
cen aus Siedlungsabfall- und Schlacke-
deponien widmen.
MaBgeblich fur die Durchfuhrung des
Projektes — Arbeitstitel ,Urban Mining*
- sind zwei grundsatzliche Uberlegun-
gen: ,Haufig sind die Nachsorgekosten
flr viele Deponiebetreiber deutlich héher
als erwartet. AuBerdem — weit wichtiger
— vermuten wir bei vielen Deponien ein
hohes Wertstoffpotential, so Bernd Be-
cker, stellvertretender Betriebsleiter des
AML. Daraus resultierend hat sich das
Team um Projektleiter Dr. Michael Kru-
ger ambitionierte Ziele gesteckt: ,Pers-
pektivisch mochten wir beim Ruckbau
von Deponien Rohstoffe gewinnen, das

Grundwasser schitzen, Nachsorgekos-
ten einsparen und Raum fUr behandelte
Abfélle schaffen, so Kriger. Die dazu
notwendigen  Versuchsreihen
in erster Linie auf der Deponie ,Pohl-
sche Heide* im Kreis Minden-LUbbecke
durchgefuhrt. Projektpartner
sind die Gesellschaft zur Verwertung
organischer Abfalle und der Zweckver-
band Mullverwertungsanlage Ingolstadt.
Die wissenschaftliche Begleitung erfolgt
durch die Technische Universitat Braun-
schweig, die Technische Universitat
Clausthal, die RWTH Aachen und die
Arbeitsgemeinschaft Oko Institut / IFEU.

werden

Weitere

Vorgesehen sind in den kommenden
drei Jahren eine Vielzahl von Versuchen
zur Bestimmung der Rohstoffzusammen-
setzung und —-menge. Nach den Abgra-
bungen ist zunachst eine Vorsortierung
geplant, die mit mobiler Hardware - Sieb,
Zerkleinerer und Ballistikseparator - auf
der Deponie durchfiihrt wird. Anschlie-
Bend werden die unterschiedlichen Frakti-
onen in verschiedenen Anlagen aufberei-
tet und die Sortierergebnisse analysiert.
Dafur sind unter anderem die Ténsmeier-
Anlagen in Hannover und Porta Westfa-
lica sowie die Mechanisch-Biologische
Aufbereitungsanlage des Kreises Min-
den-LUbbecke in der Pohlschen Heide
vorgesehen. Eine erste Zwischenbilanz
wird spéatestens im Jahr 2015 erwartet.
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Wir planen Zukunft, :l .

Wir sichern Zukunft.

Vélrblnd ng

ie Volksbank und das Hand-

werk — das ist seit vielen
Jahrzehnten eine gute Verbindung. Im-
merhin waren es Handwerker verschie-
dener Gewerke, auf deren Initiative vor
mehr als 150 Jahren die heutige Biele-
felder Volksbank aus der Taufe gehoben
wurde. Viele Gemeinsamkeiten und Ver-
bindungen pragen seitdem das Verhaltnis
zwischen der Volksbank und einzelnen
Gliederungen der Handwerksorganisati-
on. Dazu zahlt auch die Kreishandwerk-
erschaft Bielefeld, die in diesem Jahr auf
ihr 125-jahriges Bestehen zurlickblickt.
Klar, dass sich die Volksbank zum runden
Geburtstag etwas Besonderes einfallen
lassen hat: Mit einem Sonderkreditpro-
gramm fur alle Kunden der Innungsbe-
triebe im Marktgebiet gratuliert die Bank
zum Jubildum und hofft mit den Hand-
werkern auf groBen Zuspruch bei priva-
ten und gewerblichen Investoren. Wer in
naher Zukunft plant, einen Auftrag an ein
Handwerksunternehmen zu vergeben,
und sich Uber die Finanzierung noch nicht
im Klaren ist, der sollte vielleicht die Kre-
ditofferte der Volksbank ins Auge fassen.
Mit einem Kreditangebot von 5.000 Euro
bis zu 20.000 Euro mit klarer und Uber-

sichtlicher Zinskalkulation und Laufzeit
lassen sich personliche Investitionstrau-
me wie Badsanierung oder Terrassenum-
bau schnell verwirklichen. Die Innungsbe-
triebe der Kreishandwerkerschaft helfen
gern bei der unkomplizierten Abwicklung:
Sie halten Prospekte zu dem besonderen
Angebot bereit. Anfang Oktober wurden
die Obermeister der Innungen im Rah-
men einer Prasentation von Christian
Boo, Leiter des Unternehmenskunden-
bereichs, detailliert Gber die MaBnahme
informiert. Und so soll es gehen: Einfach
das geplante Vorhaben gemeinsam mit
dem jeweiligen Handwerkspartner auf
dem daflr vorgesehenen Coupon be-
schreiben, der Volksbank zusenden und
anschlieBend im Beratungsgesprach in
der Bank den bequemen Jubildumskredit
vereinbaren.

Volksbankvorstand Peter Zurheide freut
sich Uber die Kooperation mit der Kreis-
handwerkerschaft: ,Als Bank des Mit-
telstandes fuhlen wir uns insbesondere
dem Handwerk verpflichtet. Wir sind bei-
de wichtige Leistungstrager der regiona-
len Wirtschaft und haben uns aus einer
langen Tradition heraus zu modernen
innovativen  Unternehmen  entwickelt.”

Fromenade -Grofpfiaster
Stemstarke Sem &

Fromenade -Grofpfiaster XL
Stemstirke 1O0cm
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VOLKSBANK SORGT FUR
INVESTITIONSIMPULSE

(V.L.) CHRISTIAN BOO, PROKURIST DER
VOLKSBANK, PETER ZURHEIDE, KREIS-
HANDWERKSMEISTER HANS-GUNTER
LAMM UND HAUPTGESCHAFTSFUHRER
DER KREISHANDWERKERSCHAFT JUR-
GEN SAUTMANN FREUEN SICH UBER
DIE KONSTRUKTIVE ZUSAMMENARBEIT.
(FOTO: BIELEFELDER VOLKSBANK EG)

Betonwerke Emsland, A. + J. Kwade GmbH & Co. KG | www.betonwerke-emsland.de
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DIPL.-ING. PETER BRENDEL
MEISTERSTUCK-HAUS, HAMELN
(FOTOS: MEISTERSTUCK-HAUS)

Nachhaltig Bauen —
Naturlich mit Holz

DER TREND ZUM ENERGIEEFFIZIENTEN UND NACHHALTIGEN

BAUEN SETZT SICH BEI INDUSTRIE - UND GEWERBEBAUTEN

IMMER MEHR DURCH

er Planer Ubernimmt dabei

eine immer komplexere Ver-
antwortung, denn er hat dafur zu sorgen,
dass alle Gewerke von Anfang an aufein-
ander abgestimmt sind. Nur wenn alle
Gewerke, zusammen mit den geplanten
Konstruktionen fur das Gebaude, auf die
Anforderungen der Nutzung abgestimmt
sind, ist es mdglich, ein wirklich effizien-
tes Gebaude zu erstellen. Daneben hat
der Planer die Aufgabe, nicht nur die In-
vestitionskosten Zu

Wir verstromen Qualitat.

Nach einem dreiviertel Jahrhundert
kénnen wir sehr sicher sagen, dass
wir uns mit Strom auskennen. Wenn
es um Elektrik geht, sind wir die
Nummer 1 in MUnster. Andere konnen
Qualitat versprechen.

Wir verstrémen sie.

betrachten, sondern
auch die im Verhaltnis
zu den Investitionen
viel hdheren Betriebs-
kosten. Dabei ist die
gesamte Lebensdauer
der Immobilie von Be-
deutung. Haufig liegen
die  Nutzungskosten
im Betrieb bei etwa
80 Prozent und die
Erstellungskosten  ei-
nes Gebaudes bei nur
etwa 20 Prozent der
Gesamtkosten.

www.team-wandres.de

»Schon
damals ...

Hier zeigen sich Vor-
teile des Holzbaus
durch die hohe Vorfer-
tigung in den Produkti-
onswerken. Die Vorfer-
tigung in Kombination
mit vielfaltigen Quali-
tadtsmanagementsys-
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temen sorgt fUr eine im Bau beispiellos
hohe Qualitdat und garantiert damit ge-
ringste Wartungs — und Unterhaltskos-
ten. Daneben sind durch die Vorfertigung
geringere Bauzeiten moglich, was die
Baukosten ebenfalls reduziert. Die Effizi-
enz einer BaumaBnahme ist maBgeblich
von der Bauweise abhangig. Aufgrund
der vielen Vorteile der Holzbauweise ent-
scheiden sich immer mehr Unternehmen
flr diese Bauweise. Der nachwachsende
Rohstoff Holz hat hervorragende Eigen-
schaften als Baustoff und speichert zu-
dem groBe Mengen CO2. Daneben bend-
tigt der Baustoff Holz relativ wenig Energie
fur seine Erzeugung und Verarbeitung.
Die Universitaten Stuttgart und Hamburg
haben eine umfangreiche Studie Uber die
Umweltwirkung verschiedener Bausyste-
me vorgelegt. Eines der Ergebnisse ist,
dass eine AuBenwand in Holzbauweise
die Umwelt mit nur 7 Prozent des Treib-
hauspotenzials konventionellen
Wand belastet. Zudem kommt dem Holz
zugute, dass bei den mehrschaligen Kon-
struktionen die Dammung quasi schon
eingebaut ist. Eine gute Dammung ist fur
BlUrogebaude, beheizte oder gekihlte
Hallen, sowie ahnliche Gebaude die wohl
wichtigste Investition und das nicht nur
weil die Gebaudehlle mit der Dammung,
im Gegensatz zur Anlagentechnik, ein
Leben lang hélt. Die im Holzbau Ublichen
Dammstandards, die haufig um mehr als
50 Prozent besser sind als von der ak-

einer



tuellen  Energieeinsparverordnung ge-
fordert, sind die Grundlage fUr geringste
Heiz- oder Kihlungskosten. Meist ist es
maglich flir das neue BUrogebaude, auch
bei hohen Ansprlichen an den Komfort,
auf eine KUhlung vollstandig zu verzichten
und die geringen noch erforderlichen Hei-
zungsaufwendungen in der Nutzung sind
kaum noch relevant.

Neben der Effizienz der Holzbauweise
kommt der Nachhaltigkeit dieser Bauwei-
se eine ebenso groBe Bedeutung zu. Kein
anderer Baustoff steht fUr die Thema-
tik der Nachhaltigkeit wie das Holz. Seit
Jahrhunderten sorgt der deutsche Forst
daflr, dass jahrlich nicht mehr Holz ge-
erntet wird, als in einem Jahr auch nach-
wachst. Durch die Klimaveranderungen
und die knapper werdenden Rohstoffe
gewinnt die Thematik der Nachhaltigkeit
immer mehr Bedeutung. Die Unterneh-
men beschéftigen sich mit der Nachhal-

tigkeit und zeigen dies bewusst mit lhren
neuen Gebauden. Haufig werden auch
Fassaden mit Holz gestaltet um die eige-
ne Denkweise auszudricken.

Die Firma Meisterstick-HAUS aus Ha-
meln beschéaftigt sich seit vielen Jahr-
zehnten mit der Holzbauweise im Ge-
werbe und Zweckbau und bietet |hren
Kunden eine ganzheitliche Beratung von
Anfang an. Danach realisiert das Unter-
nehmen die BaumaBnahme, auf Wunsch
des Kunden, komplett mit allen Gewer-
ken zu einem vorab fest vereinbarten
Preis. Diese ganzheitliche Betrachtung
der jeweiligen BaumaBnahme ist die Vo-
raussetzung fUr nachhaltiges Bauen zu
Uberschaubaren Kosten. Investoren set-
zen immer Ofter auf die Holzbauweise,
um die Vorteile zu nutzen und langfristig
davon zu profitieren. Die Holzbauweise
setzt MaBstébe und Trends im Zweckbau
flr neue Generationen von Unternehmen.
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Gewerbebau mit
System: wirtschaftlich,
schnell und nachhaltig

konzipieren bauen betreuen. www.goldbeck.de

. GOLDBECK

GOLDBECK West GmbH
Ummelner StraRe 4—6
33649 Bielefeld

Tel. 0521/9488-9488

Martin-Luther-King Weg 5
48155 Miinster
Tel. 0251/26553-0
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Immobilie
zu verkaufen!

T www.werkraum8.com
105241 7088 488

Betriebsanlage, GT
Industriegebiet Nord, Einrichtungen fir
Fischverarbeitungsbetrieb,
vermietet,kurzfristig bezugsfertig,
Gesamtflache: ca. 2.700m?, Grdst:
11.983 m?, Vergabe als
Erbbaupacht (3 €/m? im Jahr)

Kaufpreis: VHB 1.350.000 €

zzgl. ges. MwsSt.

[Provision: 3,00% zzgl. ges. MwSt.]

A W

UBERZEUGEND'

Abwicklung
Preis/Leistung

Beispielhaft:
Van Der Ven GmbH,
Bad Salzuflen

Industriebauten
Biirogebédude
Produktionsgeb&ude
Lagerhallen
INDUSTRIEBAU  Funktionshallen
HMS Industriebau GmbH — Gewerbebau
Wilferheide 10 Sonderlésungen
32107 Bad Salzuflen
Tel. 052 22/9 44 99-0
Fax 052 22/9 44 99-22 an!
www.hms-industriebau.de ;Avlf“”g
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Leistungs- und
Qualitatsgarant

IM FOKUS: DIE BEREICHE DES KONSTRUKTIVEN ERDBAUS UND

INDUSTRIELLEN TIEFBAUS

eistungsfahigkeit im Erdbau

kénnen nur Profis wie Ha-
gedorn anbieten. Denn wer Erdbewe-
gungen mit Tagesleistungen von bis zu
20.000 Kubikmetern realisieren kann,
muss viel Erfahrung im Aufbau einer op-
timalen, funktionellen Logistik vor Ort
besitzen. Mit seinem Leistungspotenti-
al schafft Hagedorn bei jeder Bodenart,
weichplastischem Boden und hartestem
Fels Vorzeigeergebnisse. Dabei gehen
die Projektleiter der Firma Hagedorn auf
die geologischen Besonderheiten jedes
Projektes ein und sichern so auch den
Projekterfolg in schwerem Terrain.

Dabei beruht die Leistungsfahigkeit von
Hagedorn auf einer Strategie, welche
in s&mtlichen Tochterfirmen zum Trage
kommt: mit neuestem eigenem Maschi-
nen- und Geratepark das eigene Leis-
tungspotential laufend zu erweitern und
technische Neuerungen in die eigenen
Arbeitsschritte zu integrieren.

Bei notwendigen Bodenertlchtigungen
werden samtliche MaBnahmen von Ha-
gedorn nach ZTVE-StB 09 ausgefuhrt.
Dies gilt zum einen fUr auszufuhrende
Arbeiten, wie die Bodenbehandlung mit
Bindemitteln oder fur MaBnahmen zur
Verbesserung von wenig tragféhigem
Untergrund und Unterbau. Zum anderen
werden auch die Eigenldberwachungs-
prufungen richtliniengeman durchgefiihrt.

Komplettdienstleister bei
ErschlieBungen
Die Hagedorn-Prozesskette umfasst da-

bei den Erd- und Kanalbau, vorbereiten-
de Tiefbauarbeiten, industriellen StraBen-
bau sowie die Herstellung der kompletten
AuBenanlagen einschlieBlich groBflachi-
ger Oberflachenbelage und Pflasterungs-
arbeiten. Das Leistungspotential von Ha-
gedorn zeichnet sich dabei sowohl durch
eine groBe Bandbreite im jeweiligen Ta-
tigkeitsbereich als auch durch das Ange-
bot von Spezialldsungen aus. So werden
beispielsweise im Kanalbau samtliche
in jeder
geforderten Tiefe verlegt. Dabei werden

branchentblichen Materialien

die gultigen DIN-Vorschriften sowie die
technischen Spezifikationen der Planvor-
gaben erflllt.

Maéangelfreie Abnahmen

als Beleg der Qualitatsarbeit
Leistungsfahigkeit und  Qualitdsstre-
ben lasst sich nicht nur anhand der Ta-
gesleistung messen. Auftraggeber von
Hagedorn schatzen das Erreichen von
mangelfreien Hochstleistungen;
es Flachenprofilierung von dber 100.000
Quadratmetern, die Erstellung von Lo-
gistikflachen nach européischem Stan-
dard und industrielle ErschlieBungen mit

seien

StraBenneubau und entsprechender In-
frastruktur. Die Einhaltung von Zeitplanen
zeugt ebenso von der Kundenorientie-
rung Hagedorns.

Sondervorschldge zeugen von
Fachwissen und Kundendenken
Seien es individuelle Lésungen zur Ab-
leitung von Stltzenlasten bei Kranbahn-
anlagen, welche in Logistikhallen ver-
baut werden, oder aus nicht tragfahigem



LoBboden einen Erdbeton herzustellen
— Hagedorn bringt sein Fachwissen bei
seinen Auftraggebern ein. In konstruktiver
Zusammenarbeit werden Bauzeiten ver-
klrzt und Kosten optimiert. Dabei bietet
eine gewerkelbergreifende Zusammen-
arbeit zusétzliches Optimierungspoten-
tial. So kénnen beispielsweise bendtigte
Schottermaterialien bei Erdbauarbeiten
durch die Aufbereitung zuvor entstehen-
der Abbruchmaterialien erzeugt werden.

Als  Unternehmensgruppe beherrscht
Hagedorn die gesamte Prozesskette von
Abbruch- und Recyclingprojekten Uber

komplexe Erdbauarbeiten bis hin zu in-
dustriellem Tiefbau. Dabei hat Firmenlen-
ker Thomas Hagedorn fUr jeden Zielmarkt
eine Spezialfirma aufgebaut. Dadurch
Ubernehmen immer Spezialisten die Be-
treuung ihrer spezifischen Kundengrup-
pen und entwickeln branchenbezogene
Dienstleistungen ,made by Hagedorn®.

Solche Dienstleistungen schafft Hage-
dorn vom Firmenhauptsitz in Gutersloh
aus mit 180 Beschaftigten und kann trotz
allen Wachstums als Familienunterneh-
men feste Ansprechpartner und kurze
Entscheidungswege bieten.

> BAU & GEWERBEGEBIETE

FOTO: HAGEDORN GMBH

48599 Gronau

Uber 90 Jahre Qualitat
und Erfahrung in Sachen

® Abwasserleitungen (auch in HD-PE)

e Systeme fur Regenwassernutzung

® Erdverlegte Gas- und Wasserleitungen
® Erdverlegte Strom- und Kommunikationskabel
® Erdverlegte Schutzrohrlegung

auch grabenlose Verfahren !

—

SANDKAMP

\ Tiefbau GmbH

Wir leiten lare Energie!

Zertifiziertes Fachunternehmen !

Qualitat gemas DIN EN ISO 9001:2008

@) (02562) 818170

www.sandkamp.com

WIR 1112012
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PERSPEKTIVISCHE ZEICHNUNG
NEUBAU WELLPAPPENWERK VON
SCHUMACHER PACKAGING
IM AIRPORTPARK FMO.
(FOTO: AIRPORTPARK FMO)

AirportPark FMO
informiert

SCHUMACHER PACKAGING EXPANDIERT MIT EINEM NEUEN
WERKSSTANDORT IN DEN AIRPORTPARK FMO

er  Verpackungshersteller

Schumacher Packaging
errichtet ein neues hochmodernes Well-
pappe-Werk im AirportPark FMO vor
dem Flughafen Munster/Osnabrlck. Die
familiengefiihrte  Unternehmensgruppe
mit Hauptsitz in Ebersdorf bei Coburg in
Bayern hat den Grundstlckskaufvertrag
mit der AirportPark FMO GmbH Uber
rund 105.000 gm zusammenhangen-

Hallenkonstruktionen mit Holzleim-Binder F-30B
7~ Typen o. angepasst mit Dacheindeckung + Rinnenanlage,
priiffahiger Statik, mit + ohne Montage. Absolut preiswert!
Reihallentypen 20/40 + 20/60 m besonders preiswert!
*1000-fach bewéhrt, montagefreundlich, feuerhemmend F-30B

Region Ostwestfalen

#2098 - Herford (BAB 2):
ca. 2.900 m? mit Biiro

i 59174 Kamen
wWww. i

g Timmermann GmbH - Hallenbau & Holzleimbau
Tel. 02307-4484 |

Teilflichen méglich

- 2
Fax 02307-40308 KM: VHB 5,50 €/m

de | E-Mail: i de

ZWECKBAU

DIE NEUE ART, NACHHALTIG UND ENERGIEEFFIZIENT ZU BAUEN

Zweckbau mit Mehrwert: energieeffizient und regenerativ
Meisterstiick-HAUS Zweckbau - Otto-Korting-Str. 3 - 31789 Hameln

Telefon 05151/9538 95 - Telefax 05151/39 51

www.meisterstueck.de - zweckbau@meisterstueck.de
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Provision: Vermietung ab 2,0 MM, Verkauf 3,5 %. Angegebene Preise je zzgl. 19 % MwsSt.

de Grundsticksflache zuziglich rund
35.000 gm Erweiterungsflache beurkun-
det. Damit verzeichnet der AirportPark
FMO einen der gréBten Ansiedlungser-
folge der letzten Jahre im Minsterland.
Bereits in der ersten Ausbaustufe beab-
sichtigt das Unternehmen, das mit na-
hezu 400 Mio. EUR Umsatz im Jahr und
rund 2.000 Beschéftigten zu den groBten
familiengeflihrten Herstellern von  Ver-

Vermietung/ Verkauf - gewerblicher Flachen

#1550 - Lohne (BAB 30):
ca. 6.800 m?, Teilflachen-
anmietung maglich

KM: ab 2,20 €/m?

#1830 - Porta Westf. (B 482):
1.330 m? Halle, 700 m? Biiro
Teilflichenanmietung maéglich
KM: ab 2,50 - 5.00 €/m?

Rose Immobilien KG

UferstraRe 5 | 32423 Minden | Fax82828-66

NOVUM.

OBJEKT- UND BUROEINRICHTUNG

Biirotrennwénde und
Betriebstrennwénde im Internet:
| www.novum-objekteinrichtung.de|

Meisterstiick

smit-vreden@t-online.de
www.smit-systemhallen.de Tel. 0 25 64 - 8 01 » Fax 3 42 12

Smit AT
Systemhalien

Karl-Benz-Str. 1 ¢ 48691 Vreden




packungsldsungen zahlt, bis zu 40 Mio.
EUR zu investieren und bis zu rund 100
neue Arbeitsplatze zu schaffen. Den Bau-
beginn plant Schumacher im FrUhjahr
2013, der Produktionsstart soll Anfang
2014 erfolgen. Im Endausbau werden in
den neuen Werksstandort rund 100 Mio.
EUR flieBen und etwa 500 Beschéftigte
arbeiten. Der AirportPark FMO konnte
sich in einer landesweiten Ausschreibung,
die Uber NRW.INVEST gesteuert wurde,
gegen rund 20 Mitbewerber durchset-
zen. Die Geschaftsflihrerin von NRW.IN-
VEST, Frau Petra Wassner, kommentiert
die Expansion des Unternehmens in das
Munsterland entsprechend positiv: ,Wir
freuen uns sehr, dass sich Schumacher
Packaging mit unserer Unterstitzung am
AirportPark FMO im MUunsterland ansie-
deln wird. Der Standort flr das neue Werk
erfUllt bestens die gestellten Anforderun-
gen und bietet ideale Voraussetzungen
fur den weiteren Ausbau und die Schaf-
fung neuer Arbeitsplatze.” So ist flr Schu-
macher vor allem die zentrale Lage direkt
an der A1 Hamburg-KoIn fur die Absatz-
markte Nordwest-Deutschland, Ruhrge-
biet, Benelux und Skandinavien von ent-
scheidender Bedeutung. Dazu bietet der
Standort unmittelbar vor dem Flughafen
Munster/Osnabriick beste Voraussetzun-
gen fur die schnellstmogliche Lieferung
der am Hauptsitz in Bayern fur alle zehn

Maaf Industriebau GmbH Tel.
Richthofenstrafie 107 Fax.

32756 Detmold

05231-91025-0
05231 -91025-20
Mobil. 0171 - 823 40 83

Standorte der Unternehmensgruppe vor-
gehaltenen Ersatzteile per eigenem Flug-
gerat.Fur Udo Schroer, Geschéftsflhrer
der AirportPark FMO GmbH, erflillt sich
mit dieser bedeutenden Ansiedlung die
zentrale Aufgabenstellung des Airport-
park FMO: ,Der AirportPark FMO soll als
zentraler Businesspark im Miunsterland
renommierte Unternehmen vor
auch von auBerhalb des Munsterlandes
anziehen. Er starkt damit nachhaltig die
Wirtschaftsstruktur und Wirtschaftskraft
der Region. Mit der Neuansiedlung von
Schumacher Packaging, eines bedeu-
tenden deutschen und europdischen
Schwergewichts in der Papierverarbei-
tung, darf sich das Munsterland auf ein
starkes Unternehmen mit vielfaltigen und
innovativen Arbeitsplatzen freuen.”

allem

In diesem Zusammenhang weist Land-
rat Thomas Kubendorff, Vorsitzender der
Gesellschafterversammlung der Airport-
Park FMO GmbH, insbesondere auf das
vorhandene Potential an gut ausgebilde-
ten Arbeitskraften in der Region hin: ,Wir
freuen uns Uber die Entscheidung von
Schumacher Packaging, im Airportpark
FMO eine neue Zweigniederlassung auf-
zubauen, heiBen die Unternehmensgrup-
pe im Munsterland herzlich willkommen
und bieten hierfur jede nur mdgliche Un-
terstitzung an.”

www.maass-industriebau.de
info@maass-industriebau.de
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INDUSTRIEBAU

Lagerhallen

Produktionshallen

Birogebdude

Hallensanierungen
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Fiir jeden Zweck
die richtige Halle.

Und Systemhallen zum giinstigen Festpreis.

nﬁqurator

\len Ko
[NELE tah\ba\l-de

unter husen=s!

Innovativ. Bewdhrt. Seit 1948.

Husen

DIE STAHLBAUER

Am Hafen 2 - 26903 Surwold
Tel. 04965 9188-0 - www.husen-stahlbau.de

Schliissel.
Fertig.

Wir planen und bauen fiir Sie!
Ob Biirogebaude, Produktions-
oder Lagerhalle — schliisselfertig,
zum Festpreis, bei garantierter
Bauzeit!

OBERBREMER
[— | Baubetriebe

F, BUNDE ﬁh
RilkestraRe 29-33 | 32257 Biinde

T 05223 6882-0
www.oberbremer-baubetriebe.de
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IDEALE IT-INFRASTRUKTUR FUR GRUNDER UND UNTERNEHMEN

ie IT-Dienstleistungsgesell-

schaft Emsland (it.emsland)
nimmt die Aufgabe wahr, den Nutzen
und die Effizienz von IT-Loésungen in den
regional ansassigen Unternehmen zu
steigern und das Spektrum an [T-Dienst-
leistungen im Emsland zu erweitern. Die
Schwerpunkte der it.emsland sind Bera-
tung, Ansiedlung und Wissenstransfer.

Konkrete Hilfestellung

Die Notwendigkeit sich als Unternehmer
detailliert mit dem Thema [T-Einsatz zu
befassen nimmt standig zu. Was schnell
unter dem Schlagwort ,Internet* zusam-
mengefasst wird, ist ein ganzer StrauB
an Einsatzbereichen und weit mehr als
der haufig verstandene Firmenauftritt im
Internet. Studien belegen, dass der Ge-
schéftsverkehr sowohl zwischen Unter-
nehmen (B2B), als auch zum (Privat-)Kun-
den (B2C) kontinuierlich digitalisiert wird.
Themen sind u.a. elektronische Zah-
lungsverkehr, eShop-Systeme, elektro-
nische Geschéftsabwicklung und Social
Media. Betroffen sind schon lange nicht
mehr nur ,die GroBen®. Aber flr viele Un-
ternehmer erweist sich die Vielfalt der Lo-
sungsoptionen oftmals als Hindernis. Wo
fange ich an? Welche Technologie oder
Anwendung soll ich einsetzen? Wie steht
es mit der Datensicherheit? Was muss ich
bei Rechtsfragen beachten? ,Bei solchen
Fragen bieten wir Hilfestellung.” so Micha-
el Schnaider, Geschéftsfuhrer it.emsland.
»In Beratungsgesprachen werden Ziele
definiert und Losungsstrategien entwi-
ckelt, und auf Wunsch die Umsetzung
begleitet.”

Attraktive Raume fiir
Unternehmer und Griinder

Fir Unternehmen und Grinder mit
Bezug zur [T-Branche bietet das von
it.emsland betriebene IT-Zentrum im ehe-
maligen  Eisenbahnausbesserungswerk
Lingen ideale Voraussetzungen. Vollstan-
dig eingerichtete Blrordume, Gemein-
schaftseinrichtungen,  zukunftssichere
Kommunikationsinfrastruktur,  mietbare
Serverplatze und die direkte Nachbar-
schaft zum Campus Lingen der Hoch-
schule OsnabrUck sind nur einige Vorteile.
Erganzt wird das Angebot durch Semi-
nar- und Besprechungsraume, die so-
wohl von Mietern, als auch von externen
Unternehmen flr Veranstaltungen, Mes-
sen und Prasentationen angemietet wer-
den kdnnen.

Know-How fiir die Wirtschaft
it.emsland initiert und begleitet For-
schungs- und Entwicklungsprojekte, die
den Transfer von Wissen und Technologi-
en auf regionaler Ebene verstérken sollen.
Gemeinschaftlich arbeiten Unternehmen
mit Hochschul- und Forschungseinrich-
tungen an zukunftsfahigen [T-Losun-
gen fur konkrete Aufgabenstellungen.
Schwerpunkte sind dabei vor allem die
Erprobung, die Nutzung und die Weiter-
entwicklung vorhandener Technologien
in den Unternehmen.

.Unser Beitrag besteht darin, Kontakte
zwischen den Akteuren der Region zu
vermitteln, Kooperationen anzubahnen
und erfolgreiche Projekte durchzuflhren®
erklart Michael Schnaider.



Ein dichtes Dach in
nasser Umgebung

UNDICHTE STELLEN AM FLACHDACH IHRES HALLENBADES

WAREN FUR DIE GEMEINDE IBBENBUREN UBER VIELE JAHRE

LANG PRAKTISCH NICHT IN DEN GRIFF ZU BEKOMMEN

ast alle Reparaturarbeiten er-

wiesen sich im Nachhinein als
wirkungslos, z. B. an Aufbauten, Rohrlei-
tungen, Lichtkuppeln und AnschlUssen.
Im Zuge der jingsten Gesamtsanierung
hat man mit Hilfe von kebu nun auch den
kompletten Dachbereich saniert. Die aus
Steinwolle und teilweise aus Polystyrol
bestehende Dadmmung war so durch-
feuchtet, dass ein Abriss bis auf das Tra-
pezblech notwendig wurde. Somit war
es moglich, von Grund auf zu arbeiten
und jedes Detail fachgerecht zu gestal-
ten. Nicht mehr bendtigte Leitungen und
Aufbauten wurden entfernt, samtliche
Lichtkuppeln erneuert und zusatzlich
ein groBes Glasdachelement eingebaut.

Nach dem Abriss erfolgte das Verlegen
einer selbstklebenden Dampfsperre zur
Notabdichtung und Schaffen winddich-
ter Anschlisse. Als Dammung wurde
Schaumglas gewahlt. Dank der Dampf-
dichtigkeit und der Unterlaufsicherheit
durch vollflachiges Verkleben entstand
eine gleichermaBen langlebige wie wirt-

GIESEKE

schaftliche Losung. Die obere Schicht
aus beschichteter Aluminiumfolie lieB
das Verlegen von HeiBbitumen zu. Die
Dammestoffdicke wurde entsprechend
der physikalischen und energetischen
Vorgaben gewahlt. Die erste Lage —
bestehend aus einer 5 mm dicken Po-
lymerbitumen-SchweiBbahn mit einem
Trager aus Spezialglasgewebe — wur-
de unterseitig mit einem dunnen Vlies
versehen, um auch die zweite Schicht
mit HeiBbitumen verlegen zu kdnnen.
Als Oberlage kam eine Polymerbitu-
men-SchweiBbahn mit zwei Tragerein-
lagen zur Anwendung. Insgesamt wur-
de man durch die hohe mechanische
Festigkeit des Glasgewebes (1.Trager)
und den elastischen Eigenschaften
eines Polyestergewebes (2. Trager)
allen Anforderungen an eine dauer-
hafte Flachdachabdichtung gerecht.

Dem Bauherren gewéhrte die Firma
kebu eine Dichtigkeitsgarantie von 15
Jahren, die durch eine renommierte
Versicherung gedeckt ist.

StraBenbau
Tiefbau

Industriebau

www.gieseke-gmbh.de Tel. 05975 9278-0

> BAU & GEWERBEGEBIETE

DIE FERTIGE DACHFLACHE
NACH DER SANIERUNG
(FOTO: KEBULIN)
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STOCK

lhr Partner im Hallenbau! I
\Vir pauen fiir [hren Erfols!
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PRODUKTIONSHALLEN
LAGERHALLEN
AUSSTELLUNGSHALLEN
STAHLKONSTRUKTIONEN

Ginther Stock GmbH
Industrie- und Hallenbau
Stdstrake 33-35

59757 Arnsberg

Tel. 02932/4902-3
Fax 029 32/49 02 - 40
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TYPISCH FAMILIENUNTERNEHMEN:
HIER WERDEN ALLE WICHTIGEN
ENTSCHEIDUNGEN GEMEINSAM

GETROFFEN, WIE AUCH IN DER
ELA-GESCHAFTSLEITUNG.
VON LINKS: DIPLOM-KAUFMANN
TIM ALBERS
ELA-FIRMENGRUNDER UND
BEIRATSVORSITZENDER
BERNHARD ALBERS
LIESEL ALBERS-BENTLAGE
UND BETRIEBSWIRT
GUNTER ALBERS
(FOTO: ELA CONTAINER GMBH)

Besuchen Sie unsere Ausstellung!

& D i =l B
BETONSTEI

Gustav Siekmann GmbH & Co. KG
Worheider Weg 1-5 | 33739 Bielefeld

Telefon: 05206/9154-0 | Fax: 05206/91 5420
E-Mail: info@siekmann-steinsysteme.de
Internet: www.siekmann-steinsysteme.de

NWERK

40 Jahre ELA Container

EIN FAMILIENUNTERNEHMEN AUF ERFOLGSKURS

as 1972 von Bernhard Al-

bers gegrindete Unterneh-
men ELA Container feiert dieses Jahr
sein 40 jahriges Jubilaum. Als weltweit
agierender Betrieb mit deutschen Wur-
zeln ist die Firma ELA Container heute
fester Partner fUr viele Branchen.

Verwurzelt im Emsland - erfolg-
reich in der ganzen Welt

Der Name ELA drUckt die regionale Zuge-
horigkeit zum Emsland aus. Der Standort
Haren (Ems) war von Firmengrindung an
Ausgangspunkt fur die Containervermie-
tung. Zundchst erbaute Bernhard Albers
ein Burogeb&ude und eine Halle. Zukaufe,
Um- und Neubauten erweiterten und er-
neuerten den Standort in Haren laufend.
Heute gehort der Containerpark von ELA
mit mehr als 20.000 Einheiten zu den

Freude an

Formen,

Farben
und
Vielfalt.

groBten in Europa. Neben dem Mietan-
gebot gibt es auch die Mdglichkeit zum
Kauf von neuen und gebrauchten Con-
tainern. Keine standardisierten Container,
sondern selbst entwickelte Systeme, die
optimal fir komplette Raumldsungen bis
hin zu Anlagen mit Wohnraumqualitat
geeignet sind. Einzigartig auf dem Markt
sind die ELA-Premium-Mietcontainer, die
einen halben Meter breiter sind. Was einst
in Haren begann, ist inzwischen in ganz
Deutschland und Europa erfolgreich. ,In
der Region Emsland-Osnabriick liegen
unsere Wurzeln. Sie geben uns die Kraft,
auch weiterhin Uberregional erfolgreich
zu agieren®, erklart der heutige ELA-Ge-
schaftsfiihrer Gunter Albers die Unter-
nehmensphilosophie. Das Unternehmen
ist in Europa an neun Standorten prasent
und verfugt Uber Tochterbetriebe in Po-

= www.eiting-stahlbau.de

Ideen aus Stahl
Ihr Partner fiir Stahl- und Hallenbau

Edewechter Str. 15 | 26160 Bad Zwischenahn = Tel. (04403) 97970 . Fax 979747

TEPE SYSTEMHALLEN

Satteldachhalle Typ SD21
21,00m Breite, 40,50m Lange

Ausstellung -

46 WIR 1112012

- Traufe 5,10m, Firsthdhe 6,95m
- mit Trapezblech, Farbe: AluZink
-incl. Schiebetor 4,20m x 4,00m
- feuerverzinkte Stahlkonstruktion
-incl. priffahiger Baustatik

Aktionspreis € 69.900,-

ab Werk Buldern; zzgl. MwsSt.
www.tepe-systemhallen.de -
Fertigung - Verkauf in 48249 Diilmen-Buldern
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Tel. 02590-600 - Infos kostenlos



len, den Niederlanden, in der Ukraine und
in Litauen. Von den Stutzpunkten aus
werden die Kunden durch die 50 firmen-
eigenen Lkw mit Ladekran oder auch per
Bahn und Schiff beliefert.

Vielfiltige Einsatzmaoglichkeiten

Besonders die vielfaltigen Einsatzmodg-
lichkeiten zeichnen die ELA-Raumsyste-
me aus. Anfangs allein als Baucontainer
genutzt, entwickelte sich schnell eine
Nutzung als Buro-, Wohn- und Sani-
téarcontainer. Auch Lagerrdume, mobile
Werkstatten, Verkaufsrdume, Banken,
Kindergarten, Schulen und Arztpraxen
sind moglich. Mit dem Wohnhaus CYMH
(Create your mobile home) bietet ELA
Container sogar erstmals ein modernes,
flexibles und individuelles Zuhause in den
mobilen Raumen an. Das umfangreiche
Serviceangebot reicht bis zur schllssel-
fertigen Ubergabe. Der ELA-Zubehor-
pool bietet neben Tischen, Stidhlen und
Schranken weitere innovative Ausstat-
tungen, wie Systeme zur Gerduschdam-
mung, Klimatisierung, Sicherheitstechnik
und EDV-Schnittstellen.

Innovative Weiterentwicklung
Im Laufe der Entwicklung stieg insbeson-
dere die Nachfrage nach Baucontainern.

AirportPark FMO - Expansion gesichert!

e Gesichertes Baurecht

e voll erschlossen

©2.000-100.000 m?
parzellierbar

© 24 Std.-Betrieb

Innovativer Business Park
am Flughafen Miinster/
Osnabriick direkt an der
A1 Hamburg—KolIn

ELA entwickelte branchenexklusiv einen
eigenen Container — den sogenannten
ELA-Premium-Mietcontainer. Neu an
diesem Modell ist die drei Meter Breite.
Damit bietet er drei Quadratmeter mehr
Innenraum als herkdmmliche Lésungen.

Bereits ab einem Platzbedarf von 90
Quadratmetern bedeutet der Einsatz
des ELA-Premiumcontainers damit die
Einsparung eines Standardcontainers.
Transport-, Montage- und Energiekosten
reduzieren sich dadurch erheblich.

Die ELA-Diebstahl- und Einbruchsiche-
rung fir Raumsysteme umfasst, je nach
Art des Basis-Containers, Stahl-TUrsiche-
rungen mit Zylinderschléssern, extra star-
ke Scharniere, eine verzinkte Fenstersi-
cherung oder auch eine Alarmanlage. Zur
Vollausstattung der Container gehdren
auf Wunsch die Beheizung und Klima-
tisierung oder eine direkt mit den Con-
tainern bereitgestellte, umfassende und
moderneKommunikationstechnik.Dasinte-
grierte Bellftungssystem in den Fenstern
sorgt fUr ein angenehmes und gesundes
Raumklima in den ELA-R&umen. Fir Ma-
schinen, Aggregate oder Schaltanlagen
bietet ELA je nach Kundenwunsch auch
Sonder- und Spezialkonstruktionen an.

|euey-sw3-punwyoq

* Gewerbe/Logistik
ab 55 €/m*

¢ Biiro/Hotel
ab 70 €/m?

> BAU & GEWERBEGEBIETE

fiir Material und Verarbeitung
von einer namenhaften deutschen
Versicherung fiir Thr

Hallenda’ch

’ORIGINAL [
kebul
kebu

KEBULIN-GESELLSCHAFT KETTLER GMBH & Co. KG
1. SchweiBbahnenhersteller Deutschlands

Ostring 9 - 45701 Herten-Westerholt
Tel. 0209 9615-0 - info@kebu.de

* Biomasse-HKW

¢ Rechenzentrum/Breitband

* LED-Beleuchtung

¢ Regenerative Regen-
wassernutzung

Jetzt Grundstiicke und
Mietflachen sichern!

+49(0) 25 71-94 47 80
WWW.AIRPORTPARKFMO.DE

Innovating Business.

AirportPark
FMO

WIR 1112012

Ein starkes Argument fiir Qualitit!
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KUNST, GEWERBE, WOHNEN -
DAS ATTRAKTIVE GEWERBEGEBIET
DETMOLD HOHENLOH

ZUVERLASSIG
GRUNDLICH

Seit 30 Jahren fir Sie da!
1982 - 2012

48 WIR 1112012

Detmold Hohenloh

FORTSETZUNG NACHHALTIGER GEWERBEGEBIETSENTWICKLUNG

ort wo frUher britische Soldaten ei-

nen ganzen Stadtteil gepragt haben
entsteht seit 1995 ein neues Quartier zum
Wohnen, Arbeiten, Lernen und Einkaufen.
Denkmalgeschutzte  Unterkunfts-  und
Verwaltungsgebaude wurden saniert und
die Werkstatten und Hangars des ehema-
ligen Fliegerhorstes fur neue Nutzungs-
formen umgestaltet. In naher Zukunft
wird die Entwicklung durch eine Erwei-
terung des Gewerbegebietes Hohenloh
am Charles-Lindbergh-Ring fortgesetzt.
Nach dem Abbruch der Munitionsbun-
ker und der groBflachigen Entsiegelung
des ehemaligen Hubschrauberlande-
platzes haben im Oktober 2012 die Er-
schlieBungsarbeiten begonnen. Das neue
Gewerbegebiet liegt verkehrsglinstig zwi-
schen dem Landeplatz Detmold und der
BundesstraBe B 239. Neben der guten
Einbindung ins Uberdrtliche StraBennetz
hat das Gewerbegebiet auch den Vorteil
der Nahe zu den Wohngebieten der nérd-
lichen Innenstadt und zu dem historischen
Stadtkern. Die Nahe des Gewerbegebie-
tes zu den zentralen Einrichtungen der In-

@ Unterhaltsreinigung

® Glasreinigung

@ Fassadenreinigung

® Parkett- und Dielenschleifen
@ Bauschlussreinigung

@ Messereinigung

@ Solaranlagenreinigung

@ Industriereinigung

Gebaudereinigung D. Weber GmbH & Co. KG

WilhelmstraBe 101 - 32257 Binde - Telefon: 05223/689604
info@gebaeudereinigung-weber.com

nenstadt und den Wohngebieten mit den
dazugehdrenden Nahversorgungsange-
boten und Bildungseinrichtungen ermdg-
licht eine Stadt der kurzen Wege.

Das ErschlieBungssystem wurde so kon-
zipiert, dass ausgehend von einer zen-
tralen ErschlieBungsstraBe je nach Auf-
teilung der 2.000 bis 10.000 m2 groB3en
Grundstlicke flexibel zusatzliche Stich-
wege hergestellt werden konnen. Zu Ver-
sickerung des Regenwassers innerhalb
des Gebietes wird ein groBes Regenrtick-
haltebecken gebaut.

Das Gewerbegebiet Hohenloh bertck-
sichtigt somit verschiedene Aspekte einer
nachhaltigen  Gewerbegebietsentwick-
lung. Die Nutzung des ehemaligen Mili-
targelandes vermeidet andernorts die In-
anspruchnahme von landwirtschaftlichen
Flachen. Das
bietet die Chance flr eine energieeffizien-
te und CO?2 neutrale Warmeversorgung.
AuBerdem kdnnen die Betriebe individuell
bei der Errichtung der Betriebsgebaude
die Nutzung regenerativer Energien ein-
planen. Das Recycling des Abruchmate-
rials der Gebaude vom Exerzierplatz hat
durch den Einbau in den Larmschutzwall
langere Entsorgungswege vermieden und
Deponieraum gespart. Die Lage des Ge-
werbegebiets am Rande der Innenstadt
Detmolds vermeidet langere Wege fur
die Beschaftigten und Kunden der Fir-
men. Die Lebensqualitdt der Bewohner
und das Arbeitsumfeld der Beschaftig-
ten werden durch die Durchgriinung des
Gewerbegebietes, den abschirmenden
begrunten Wall und den Aussichtshugel
verbessert. Der Forderverein Hohenloh
e.V. bietet als soziales Netzwerk die Basis
fr eine Kommunikation und Kooperation
zwischen Unternehmerinnen und Unter-
nehmern.

Hackschnitzelheizwerk



Zuverlassig
und
grundlich

DIE GEBAUDEREINIGUNG D. WEBER GMBH & CO. KG SETZT ER-
FOLGREICH AUF EIN PROGRAMM FUR HOCHSTE SAUBERKEIT.

on der Unterhalts-, Tep-

pich-, Glas- und Fassa-
denreinigung Uber die Bauschluss-,
Messe- und Industriereinigung bis hin
zur Parkett- und Holzbearbeitung sowie
Bodensanierung ist das Bunder Unter-
nehmen fir seine Kunden im Einsatz.
Spezielle Terminwilnsche werden dabei
berUcksichtigt, und das jeden Tag.

,1982 habe ich mich selbststandig ge-
macht und als Ein-Mann-Betrieb begon-
nen. Damals habe ich vor allem Glas- und
Sonderreinigung angeboten. Das Unter-
nehmen wuchs stetig und wir weiteten
unser Angebot auf alle Tatigkeiten der
modernen Gebaudereinigung aus. Heute
beschaftigt die Gebaudereinigung We-
ber rund 240 Mitarbeiter und ist Ausbil-
dungsbetrieb fur Geb&udereiniger und
Burokaufleute®, erfreut sich Inhaber Detlef
Weber, der mittlerweile seit 30 Jahren als
Gebdaudereiniger tatig ist.

Unter dem Motto ,Immer eine Spur bes-
ser” legt Detlef Weber groBen Wert auf
absolute Zuverlassigkeit, Grindlichkeit
und Professionalitat und arbeitet aus-
schlieBlich mit qualifiziertem Fachperso-
nal und speziellen Geraten. Durchdachte
Arbeitsablaufe, motiviertes Personal, mo-
derne Maschinen und eine fachgerechte

AusflUhrung garantieren optimale Ergeb-
nisse. Dank Kkontinuierlicher Weiterbil-
dungsmaBnahmen sind der Gebduder-
einiger-Meister und sein Team immer auf
dem aktuellen Stand und stets informiert
Uber neue Einsatzverfahren und in-
novative technische Maoglichkeiten.
So kdnnen sie flr jedes Material das
passende schonende Reinigungs-
verfahren anwenden, Kunden flr
jede Reinigungsaufgabe eine indi-
viduelle Losung anbieten und einen
wichtigen Beitrag zur Werterhaltung
der Gebé&ude leisten. Uber ihr um-
fangreiches Leistungsportfolio hinaus
bietet die Gebaudereinigung Weber
ihren Kunden interessante Specials
wie Graffiti-Entfernung, Marmorglan-
zerneuerung und Wasserschadenbe-
seitigung an sowie die Reinigung von
Buroelektronik, Polstern, Markisen
und Jalousien, von Krankenhausern
und Schwimmbadern.
spruchsvollen Aufgaben verlangen
ein besonderes Know-how — Detlef
Weber greift auf seine jahrelange Er-
fahrung und sein groBes Fachwissen
zurlck, das er und sein Team standig
erweitern, um den wachsenden An-
forderungen des Marktes gerecht zu
werden und immer einen Schritt vor-

Diese an-

aus zu sein.

,,D.éé I

Modernste Infrastruktur
70 Birordume auf 2400 m?
Veranstaltungszentrum

Dynamisches Umfeld

Perfekt fur Start-Ups

=

l (T gy e

IT-Zentrum i_:[m:emslanq

KaiserstralRe 10b stetngsgeselsciaft bl Emsl
49809 Lingen

0591/ 80 76 981

www.it-emsland.de

Lemgo

lhr Partner fiir den Industrie-
und Gewerbebau
Generalunternehmer mit
eigener Stahlproduktion
Stahlhochbau und Stahlsonder-
konstruktionen
Brandschutz-Fachplanungen
Logistik und Produktionsablaufe
Antrage nach dem Bundes-
immissionsschutzgesetz
Stahlbetonskelettbau

Dach- und Wandverkleidung

RRR Stahlbau GmbH

Im Seelenkamp 15

D-32791 Lage/Lippe

Tel. +49 (0)52 32.9 79 89-0
Fax +49 (0)52 32.9 79 89-70

info@rrr-bau.de
www.rrr-bau.de

E STAHLBAU

Bauen ist unsere Leidenschaft.

Schliisselfertige Industrie- und Gewerbebauten

WIR 1112012 49
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edes Unternehmen ist anders.

Nicht nur in Bezug auf sein Ta-
tigkeitsfeld, sondern auch im Hinblick
auf andere Faktoren. Es hat seine eige-
ne Geschichte, seine eigene Unterneh-
menskultur und naturlich Menschen, die
es pragen und gestalten. Und doch ha-
ben alle eines gemeinsam: Wenn sie in
ein neues Gebaude investieren oder ein
bestehendes erweitern wollen, verlassen
sie ihr Kerngeschaft. |hnen steht eine
hochkomplexe Aufgabe und eine nicht
alltagliche Investition bevor. In dieser Si-
tuation greifen viele Firmen auf ganzheitli-
che Baudienstleistungen mit industriellen
Strukturen zurtick.

Unternehmen, egal welcher GréBenord-
nung, mussen Prasenz zeigen — in den
Markten, in denen sie aktiv sind, aber
auch an den Standorten, von denen aus
sie agieren. lhr Eindruck in der Offent-
lichkeit ist dabei auch vom baulichen
Erscheinungsbild gepragt. Mehr noch:
Gewerbebauten kénnen Kernstlck der
Unternehmensidentitat sein. Uber das Zu-

Eriolgstaktor

Systematisierung

sammenspiel von Form, Material und
Farbe lasst sich ein unverwechselbarer
architektonischer Eindruck mit nachhal-
tigem Wiedererkennungseffekt schaffen®,
weil3 Siegfried Apenbrink, Marketingleiter
bei der GOLDBECK GmbH.

Gute Planung hilft beim Sparen

Die Entscheidung fur einen Neu- oder
Erweiterungsbau fallt verntinftigerweise
nur nach eingehenden Kosten-Nutzen-
Abwagungen. Das Gebaude muss exakt
den BedUrfnissen des Unternehmens
entsprechen und entscheidende Vorteile
bringen. Geféllige Optik allein reicht als
Investitionsmotiv nicht aus. Neben archi-
tektonischen Anspriichen, Qualitdt und
Wirtschaftlichkeit steht deshalb vor allem
der Nutzen im Vordergrund. Das auBere
Erscheinungsbild ist deshalb nur die eine
Seite. Ebenso wichtig sind die ,inneren
Werte®, die sich hinter der Fassade ver-
bergen. Aus Sicht des Auftraggebers
steht die Wirtschaftlichkeit eines Neu-
baus an erster Stelle. Gewerbebauten
sind Kostenfaktoren — bei der Erstellung

wicdey

Linoleum

PVC-Belag

tant FaCUES BISCHOF

e Sachen StADA- STAHL-PROJEKT-BAU
. ¢- Industrie- und Gewerbehallen

e in jeder Art, Form und Grofle —

X wirtschaftlich in Stahlbauweise

BISCHOF Stah!-Projekt-Bau GmbH
Industriestraie 36 - Telefon: 0 44 05 92 86-0
D-26188 Edewecht Telefax: 0 44 05 92 86 90

www.bischof-stahlbau.de
info@bischof-stahlbau.de

WIR 1112012

Teppichboden

Wir liefern und verlegen
im Privat- und Objektbereich

R. Wiedey GmbH + Co. KG - SchillerstraBe 46-48 - 33609 Bielefeld
Tel. 0521/971770 - Fax 0521/9717718
www.wiedey.net - Info@wiedey.net




und beim spateren Unterhalt. Fakt ist:
Wer schon bei der Planung eines Gebéau-
des an die Zukunft denkt, kann langfris-
tig viel Geld sparen, denn bereits beim
Bau werden die Weichen fur die spateren
Betriebskosten gestellt. Ein zeitgema-
Bes Energiekonzept spart Kosten und
schont die Umwelt. Dazu kann auch die
Nutzung regenerativer Energien gehoren:
die groBen Dachflachen bei Wirtschafts-
gebauden beispielsweise sind geradezu
pradestiniert fUr Flachdach-Solaranlagen.
Ein weiteres Hauptmotiv der Investitions-
entscheidung ist die betriebliche Optimie-
rung. Moderne Raumkonzepte mit hoher
Qualitdt der Arbeitsplatzgestaltung und
raumlich optimierten Ablaufen fordern die
Motivation und verbessern die Produktivi-
tat, schaffen Einspareffekte und Effizienz-
gewinne. In der eigentlichen Bauphase
spielt der Zeitfaktor eine wesentliche Rol-
le. Die Realisierung darf nicht lange dau-
ern und muss absolut zuverldssig sein.
Auf keinen Fall sollte die Bautatigkeit die
laufende Produktion beeintrachtigen.

Bauen ist eine

hochkomplexe Aufgabe

Um die beschriebenen komplexen Auf-
gaben lbsen zu kodnnen, missen die
Bauausfiihrenden Uber ein Hdchstmal
an Sensibilitat und Professionalitat verfu-
gen. Bewahrt hat sich eine systematische
Herangehensweise, die die komplette
Bauabwicklung bis hin zur schltsselferti-
gen Immobilie beinhaltet. Sie beginnt am
besten schon in der Entwicklungspha-
se. Standortwlnsche, Unternehmens-
kultur, Raumbedarf, Energieversorgung,
Finanzrahmen, Bewirtschaftungsplane,
Termin- und Servicevorstellungen - all
das gehort zu den konzeptionellen (Vor-)
Uberlegungen fiir ein Bauvorhaben. Das
beauftragte Bauunternehmen sollte also
nicht nur etwas vom Bauen versteht,
sondern auch von den vielen Planungs-
und Arbeitsschritten vorher und nachher.
Beim Bau des Gebaudes macht sich die
elementierte Systembauweise bezahlt,
denn sie ist besonders wirtschaftlich und
schnell. Wesentliche Bauteile werden da-
bei seriell vorproduziert. Alle Elemente

— von den Betonfertigteilen Uber Stahl-
tragwerke und Fassaden bis hin zu den
Fensterelementen — sind exakt definiert.
Aus diesen Grundelementen entsteht
dann das gewUlnschte Gebaude. Vorfer-
tigung bedeutet dabei keinesfalls Gleich-
formigkeit. Im Gegenteil: Systembau und
Ingenieurskunst lassen sich sehr gut mit-
einander verbinden. Den gestalterischen
Freiheiten sind kaum Grenzen gesetzt,
Kreativitat ist wichtiger Teil des Konzepts.
Die modulare Bauweise dient vor allem
dazu, die Produktion zu rationalisieren.
Hohe Stlckzahlen machen die Herstel-
lung sehr wirtschaftlich und gewéhrleis-
ten eine gleichbleibend gute Qualitat.
Und auf der Baustelle senken kurze, wet-
terunabhéangige Bauzeiten die Montage-
kosten — auch das ein wichtiger Aspekt.
Gleichzeitig erméglicht das System viele
technische und gestalterische Optionen;
es ist jederzeit auf Veranderungen vorbe-
reitet. Bestehende Raum- und Nutzungs-
konzepte kdnnen, falls notwendig, inner-
halb klrzester Zeit und mit sehr geringem
Aufwand modifiziert werden. Das ist Teil
des Systemgedankens. Anspruchsvolle
Architektur, durchdachte Raumkonzep-
te und energieeffiziente Gebaude, wirt-
schaftlich umgesetzt mit System: Darum
geht es bei dieser Art des Bauens. Ein auf
diese Weise realisiertes Projekt stellt eine
Investition dar, die sich an den realen Kun-
denwilnschen

> BAU & GEWERBEGEBIETE
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und energeti-
schen Erforder-
nissen orientiert.

@LlEBELT

liebelt.de

Gebdudedienste

Gleichzeitig st
sie stark nach

vorne ausgerich- \\/
tet und kann zu-

kunftsweisende
Funktion  auch
fir die interne
Weiterentwick-
lung des Unter-
nehmens haben:
Die baulichen
Voraussetzun-
gen sind gege-
pen. Der Erfolg
kann kommen.

PICO BELLO™

...das ist unser Job

/

PRAZISE, SAUBER, GUT

LIPPSTADT - HAMM - SOEST - RHEDA-WIEDENBRUCK
BAD AROLSEN - MESCHEDE - PADERBORN
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DER MODERNE ERWEITERUNGSBAU
DER STADTHALLE BIELEFELD IST
NICHT NUR OPTISCH EIN GEWINN.

|

Kedz Event Management « Tel. 05433-902501 « info@kedz-event.de « www.kedz-event.de
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Ein starker Partner
fur alle Anlasse

KONGRESSBURO DER BIELEFELD MARKETING GMBH PUNKTET

MIT ERFAHRUNG UND SERVICE

ehr gute  Verkehrsanbindun-

gen, eine optimal abgestimmte
Tagungsinfrastruktur und die gunstige
Innenstadtlage aller relevanten Einrich-
tungen machen Bielefeld zu einem attrak-
tiven Standort flr Kongresse, Messen
und Tagungen. Als einer der markanten
bundesweiten  Wachstumsmarkte st
der Geschaftstourismus ein  wichtiger
Wirtschaftsfaktor fur die ostwestfélische
GroBstadt. ,Mit einer guten Tagungs- und
Kongressinfrastruktur stellt sich Bielefeld
selbstbewusst dem Wettbewerb mit ver-
gleichbaren Stadten®, sagt Hans-Rudolf
Holtkamp, Geschéaftsflihrer der Bielefeld
Marketing GmbH. Als zentraler Ansprech-
partner kimmert sich das Kongressbiro
der Bielefeld Marketing GmbH um die in-
dividuellen Winsche und Anforderungen
der Tagungs-
veranstalter
und -gaste. Ob
im historischen
Ambiente  der
Ravensberger
Spinnerei  oder
des  Ringlok-
schuppens
— die Tagungs-
maoglichkeiten
sind  vielseitig.
Der moderne
Erweiterungs-
bau der Stadt-
halle Bielefeld
ist nicht nur
optisch ein Ge-
winn. Seit 2010

rundet die 3.000 Quadratmeter groBe
Ausstellungs- und Veranstaltungshalle
die Einsatzmdglichkeiten dieses multi-
funktionalen Veranstaltungszentrums ab.
Neben der Zimmervermittlung bietet das
Kongressburo der Bielefeld Marketing
den Gasten auBerdem ein Programm
rund um ihren Aufenthalt an.

Auch als organisatorischer Dienstleis-
ter fUr Kunden aus Politik, Wirtschaft,
Verwaltung und Kultur stellt Bielefeld
Marketing seine Kompetenzen zur Verfu-
gung. So organisiert das Kongressburo
bereits seit zwolf Jahren fur den Indus-
trie- und Handelsclub Ostwestfalen-Lip-
pe den jahrlichen Ball der Wirtschaft als
das gesellschaftliche Ereignis der Regi-
on OWL. Das Dienstleistungs-Portfolio
reicht vom Entwurf und Versenden der
Einladungen Uber die Planungen fur das
Programm und die Gastronomie bis zur
Uberwachung der Ablaufe wéhrend der
Veranstaltung. Bereits seit inrem Auftakt
im Jahr 2005 liegt die Organisation der
Bielefelder Stadtentwicklungstage in den
Handen des Kongressburos. In enger
Abstimmung mit den Veranstaltern er-
stellt Bielefeld Marketing fur diesen Kon-
gress ein Tagungsprogramm, wickelt das
gesamte Teilnehmer-, Referenten- und
Ausstellermanagement ab, organisiert
den Gesellschaftsabend und plant das
touristische  Rahmenprogramm.  Auch
viele Bielefelder Firmen nutzen seit Jah-
ren den Rundum-Service des Kongress-
buros, beispielsweise fUr die Ausrichtung
von Tagen der offenen Tur oder Jubila-
umsveranstaltungen.



KEDZ —1.111 Events
aus einer Hand

KEDZ EVENT IST BEKANNT FUR SEINEN ERSTKLASSIGEN SER-

VICE UND DIE DURCHFUHRUNG PROFESSIONELLER, EINZIGARTI-
GER UND INDIVIDUELLER VERANSTALTUNGEN JEGLICHER ART.

as Motto von Kedz: Mit Lei-

denschaft Menschen moti-
vieren und begeistern sowie positive Er-
innerungen schaffen. KEDZ bietet ,Alles
aus einer Hand*, das Leistungsspektrum
umfaBt: Event-Management, Veranstal-
tungskonzepte, Messen, Themenveran-
staltungen, Kinder- und Betriebsfeste,
PR- und Offentlichkeitsarbeit. Seit nun-
mehr Uber 30 Jahren ist das Badberger
Eventunternehmen nicht nur familien-
geflihrt, sondern der Branche treu ge-
blieben. Stets den Marktbedurfnissen
entsprechend mitgewachsen, kann sich
das Unternehmen stolz als etabliert be-
trachten. Sein jlngstes Jubila-
um feierte KEDZ jedoch nicht fur
sich allein, sondern da wo es sich
am wohlsten fUhlt — in der Veran-
staltung beim Kunden. Mit einem
Piraten-Kinderfestival der Super-
lative, bei Mdbel finke in Minster,
begeisterten die ,Kedzaner® am 07.
Oktober mehr als 10.000 abenteu-
erhungrige Besucher und brachten
so lhr 1.111 Event zum vollen Erfolg.
Ein besonderes Highlight war der
Uberraschungsgast, das pramierte
»~Jack Sparrow“- Double alias Mi-
chael Heuel. Er faszinierte groBe
und kleine Piratenfans mit seiner
unfaBbaren Ahnlichkeit zum Ori-
ginal und verflhrte charmant zum
Mitmachen. Die kleinen Besucher
waren von dieser Veranstaltung so

verzaubert, dass sie sich oftmals nur laut-
stark protestierend von Ihren Eltern zum
nach Hause fahren Uberreden lieBen. ,Die
groBte Bestatigung erhalten wir, wenn
Besucher und Veranstalter sich dankend
Uber die Veranstaltung auBern®, so El-
sasser. Getreu dem Slogan ,Wir zaubern
Ideen” zu einem fairen Preis- Leistungs-
Verhaltnis steht der Kunde im Mittelpunkt
aller Unternehmungen und genief3t auch
nach der Veranstaltung volle Aufmerk-
samkeit. Allzu oft ist daraus ein langjahri-
ges positives Zusammenarbeitsverhaltnis
entstanden, welches die Basis des gro-
Ben Stammkundenpotentials bildet.

Das Ambiente und malerische
Umfeld des idyllischen
Wasserschlosses Rheda
bieten einen auBer-
gewsdhnlichen Rahmen.

Beeindrucken Sie lhre Gaste.
Einfach mal anders tagen — geben
Sie Veranstaltungen einen
besonderen Erlebniswert.

sDer Stil ist der genaue Abdruck
der Qualitat des Denkens.”

Arthur Schopenhauer

Tagen im
historischen
Ambiente

zu den Raumlichkeiten,

wegen finden Sie unter

Detaillierte Informationen

RaumgréBen, Bestuhlungs-
varianten und Anfahrts-

www.historischtagen.de

> TAGUNGEN

KEDZ EVENT-MANAGEMENT BERAT
BEI GEPLANTEN VERANSTALTUNGEN
KOMPETENT UND FAIR
(FOTO: KEDZ EVENT-MANAGEMENT)

SCHLOSS
RHEDA

Gern beraten wir Sie ausfihrlich.
Ingrid Schnusenberg

Tagungs- und Kongressmanagement
schnusenberg@historischtagen.de

Fon 052 41 | 708 23-71
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ALEXANDER FURST
GESCHAFTSFUHRER
HKF PERSONALPROJEKTE GMBH
(FOTOS: WAN)
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0,90 X 0,90 cm

,Wir sind einmalig”

EINE GANZ BESONDERE UNTERNEHMENSPOLITIK, DIE GEPRAGT

IST VON EINEM MENSCHLICHEN UND FAIREN MITEINANDER

err Fiirst, Zeitarbeits-

firmen stehen haufig in
der Kritik. Woran erkennen Auf-
traggeber eine gute Zeitarbeits-
firma?
In erster Linie, auch wenn das sicher-
lich etwas platt klingt, am Preis. Man
muss bei der Zusammenarbeit mit einer
Zeitarbeitsfirma darauf achten, dass das
Unternehmen ein gewisses Preisniveau
erbringen muss, denn es gibt die Lohnun-
tergrenze in der Zeitarbeit, die aktuell bei
7,89 EUR in der untersten Lohngruppe
liegt und die ab 01.11.2012 auf 8,19 EUR
erhoht wird.
Mit einem relativ seriésen Kalkulations-
aufschlag liegt man bei einem Stunden-
verrechnungssatz, der sicherlich nicht
im Bereich von 14,- EUR pro Stunde
liegen kann, um jetzt einfach mal bei
der unteren Lohngruppe zu bleiben.

0,70 X 0,70 cm IS

Karros® -Grofformatplat

... individuell in Farben

... individuell in Format und Starke

... individuelle Oberflachenstrukturen

Betonwerke Emsland, A. + J. Kwade GmbH & Co. KG | www.betonwerke-emsland.de

1,00 X 0,35 CM °:

len |

Sie haben bereits den 1. Novem-
ber genannt. Welche weiteren
Veranderungen wird es geben?
Die Lohnuntergrenze wird in der unters-
ten Lohngruppe von 7,89 EUR auf 8,19
EUR pro Stunde steigen. Darliber hinaus
gibt es von Seiten des Gesetzgebers die
Aufgabe an die Zeitarbeit, sich mit so-
genannten Branchenzuschlagen zu be-
schéftigen und da hat es einen Abschluss
gegeben. Die Verhandlungsgemeinschaft
Zeitarbeit, bestehend aus BAP und IGZ,
hat mit vier Gewerkschaften mittlerwei-
le einen Branchenzuschlagstarif abge-
schlossen, was im Prinzip besagt, dass
der Mitarbeiter mit zunenmender Dauer
der Uberlassung auch entsprechende
Zuschlage auf seinen Lohn bekommt.
Das geht los mit 15 Prozent und endet
bei 50 Prozent auf den entsprechenden
Tariflohn.

1,20 X 0,40 cm



Gehen wir ein bisschen mehr
auf lhr Unternehmen ein. Welche
Leistung bietet HKF Personal?

Zu HKF Personal kann man im Prinzip
sagen, wir sind einmalig. Uns gibt es nur
einmal auf der Welt und das ist hier in

BUnde in Ostwestfalen. Wir sind ein re-
gionales Unternehmen. Das ist uns auch
sehr wichtig.

Unsere Mitarbeiter kommen aus der Re-
gion, sowohl intern als auch extern. Un-
sere Mitarbeiter kennen die Region und
wir kennen naturlich auch die Region. Wir
kennen unsere Kunden — wir wissen wie
die Region tickt. Wir kbnnen auch relativ
gut beurteilen, auf welche Schwerpunkte
unsere Kundenunternehmen hier in der
Region Wert legen. Das ist naturlich bei
der Auswahl des Personals ein nicht ganz
unerheblicher Vorteil.

In welchen Branchen sind Sie
hauptsachlich tatig und welche
Qualifikationen vermitteln Sie?

Die Hauptbranche in der wir tatig sind,
dass bringt auch schon das Thema Re-
gion mit sich, dass ist die Kichenmdbel-
industrie. Die sind gerade hier in Blnde
und Umgebung sehr stark vertreten. Da
arbeiten wir zum einen mit den Kuchen-
mobelherstellern direkt zusammen und

natdrlich auch mit den ganzen Zulieferern,
die im Bereich der Holzteile zuliefern aber
auch im Bereich der Kunststofftechnik
wie FuBe flr Kichen usw. Das macht si-
cherlich 90 Prozent unseres Geschaftes
aus. Da sind wir natUrlich Uberwiegend
mit Fachpersonal vertreten, gerade im
Bereich der Mdbelfertigung mit den ent-
sprechenden Tischlern und Holzmecha-
nikern, das macht einen sehr gro3en Teil
unserer Arbeit aus.

Stichwort: erfolgreiche Perso-
nalvermittlung. Konnen Sie fiir
uns ein Erfolgsbeispiel geben?

Ich kann zwar keinen Namen nennen,
aber es gibt einen sehr groBen Kichen-
mdbelhersteller hier in der Region unweit
von BUnde, mit dem wir schon recht lan-
ge und auch sehr erfolgreich zusammen-
arbeiten. Der hat in den letzten 18 Mona-
ten 16 Mitarbeiter unseres Unternehmens
Ubernommen und fest eingestellt. Darauf
sind wir sehr stolz, denn das zeigt ja letzt-
endlich auch, dass wir unsere Arbeit gut
gemacht haben und naturlich auch, dass
unsere Mitarbeiter beim Kunden eine
gute Arbeit gemacht haben, denn sonst
hé&tte man sie sicherlich nicht eingestellt.

Vielen Dank fiir das Gespréch.

WAS ZAHLT, IST
DAS ERGEBNIS.

High-End-Qualitat
braucht nicht viel
Zeit. Sondern nur
etwas Knopfdruck.

Der digitale Produktionsdruck bietet echte
Wettbewerbsvorteile. Produzieren Sie komplette
Printprodukte in nur einem Arbeitsgang in offset-
naher, farbverbindlicher Qualitat. Und das sogar
in mittleren Auflagen erstaunlich wirtschaftlich.

Wie Sie mit Production Printing produktiver und
flexibler werden, erlautern Ihnen die Spezialisten
von Janson & Even gern: 0 52 51/14 41-0

Weitere Informationen: www.janson-even.de

Janson&Even

M Office- & IT-L6sungen
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Gern eingesetztes Element

TRENNSCHLEIFMASCHINE
SILVERCUT (LI) UND

GILDEMEISTER CTX BETA 800 (RE.)

(FOTOS: DRECKSHAGE)

Besuchen Sie uns auf der
Forum Maschinenbau 07.-09.11.2012
in Bad Salzuflen, Halle 20, Stand B 13

pietig
Fordertechnik

Telefon (05245) 86 08 08
www.pietig-lagertechnik.de

MIT UNSEREN
INTERFACE-LOSUNGEN
WERDEN MESSWERTE
ZU ERGEBNISSEN.

DIE BOBE-BOX:

Fr alle gangigen Messmittel, fiir
nahezu jede PC-Software und mit
USB, RS232 oder Funk.

INDUSTRIE-ELEKTRONIK

IHRE SCHNITTSTELLE ZU UNS:
www.bobe-i-e.de

Kolben- + Schraubenkompressoren,
neu und gebraucht, Druckluftbehalter,
Planung, Beratung, Reparaturen

o O 32007 Herford

G NIZIA Postfach 1727
KOMPRESSOREN _ Am Zubringer 24
32107 Bad Salzuflen

Telefon (052 21)7 1133, Fax7 1123
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ie induktiv gehértete und

geschliffene Fuhrungswelle
ist auch heute noch ein gern eingesetztes
Maschinenbauelement, wenn es um die |i-
neare FUhrung in Maschinen und Anlagen
geht. Die weitestgehend automatisierte
Herstellung der FUhrungswellen gewahr-
leistet eine hohe Qualitat in Geradheit,
Rundheit und Durchmessertoleranz. Trotz
der Vielfalt an unterschiedlichsten Linear-
fUhrungen, wie z.B. Profilschienenflihrun-
gen mit Kugel- oder Rollenumlauf, hat die
FUhrungswelle ihre Anwendungsbereiche
weiter ausbauen kdnnen. Die urspring-
liche Kombination, gehartete Welle und
Linearkugellager, wurde in den vergan-
genen Jahren durch weitere Flhrungs-
elemente ergénzt. Neben Gleitlagern aus
hochwertigen Kunststoffen, Buntmetallen
und keramischen Werkstoffen hat ins-
besondere die gehartete Laufrolle den
Anwendungsbereich der FUhrungswelle
deutlich erweitert. Insbesondere, wenn
es um hohe Lineargeschwindigkeiten
geht, ist die Kombination mit einer Lauf-
rolle eine wirtschaftliche und leistungsfa-
hige Ldsung. Viele Linearachsen werden
heute mit FUhrungswellen und Laufrollen
in Verbindung mit Zahnriemen angeboten
und vorzugsweise bei schnellen Bewe-

gungen in der Handhabungstechnik ein-
gesetzt. In dem Rundschienensystem hat
die Kombination FUhrungswelle/Laufrolle
dagegen eine ganz andere Aufgabe: Hier
ist nicht die Geschwindigkeit der aus-
schlaggebende Faktor, sondern die hohe
Tragfahigkeit in Verbindung mit gerings-
tem Rollwiderstand und hoher Robust-
heit. Das Rundschienensystem wird vor-
zugsweise mittels eines Tragerprofils im
Hallenboden integriert und ist fur inner-
betriebliche Transportldsungen geeignet.

DRECKSHAGE ist seit mehr als 30 Jah-
ren Spezialist fur FUhrungswellen. Das
im Januar 2012 in Betrieb genommene
Fertigungszentrum in Leopoldshéhe er-
maoglicht mit seinem modernen Maschi-
nenpark die individuelle Bearbeitung von
Komponenten der linearen Bewegungs-
technik mit hohem Qualitatsstandard und
kurzen Lieferzeiten. Der Maschinenpark
fUr die Lineartechnik umfasst 2 CNC-
Trennschleifmaschinen, mehrere Dreh-
und Frészentren, eine WeichglUhanlage
sowie eine Richtmaschine. FUhrungswel-
len mit Radialgewindebohrungen werden
auf einem CNC-Langbett-Fraszentrum
bis zu einer Lange von 6000 mm in einer
Aufspannung hergestellt.
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Gemeinsam Fakten schatfen

DIE MY JOB-OWL GEHT IN DIE SECHSTE RUNDE

un kommt er also — der viel

beschworene  demografi-
sche Wandel. Auch wenn in Deutschland
die Schieflage beim Fachkraftebedarf
noch nicht so drastisch zutage tritt wie
beflrchtet, eins ist sicher: Angebot und
Nachfrage auf dem Arbeits- und Ausbil-
dungsmarkt haben bereits begonnen,
sich ins Gegenteil zu verkehren. Fir Un-
ternehmen und Bewerber bedeutet dies
eine spurbare Umstellung: Wahrend laut
BIBB-Report 19/12 im Ausbildungsjahr
2010/11 schon jeder dritte Ausbildungs-
betrieb in Deutschland seine Ausbil-
dungsstellen zumindest teilweise nicht
adaquat besetzen konnte, sollte mittelfris-
tig die Zeit des inflationaren Bewerbungs-
schreibens fUr die Bewerber erst einmal
vorbei sein.
Richten wir den Blick nach Ostwestfa-
len-Lippe, Uberwiegen in den aktuellen
Konjunkturberichten der IHK Ostwest-
falen zu Bielefeld sowie der HWK Ost-
westfalen-Lippe zu Bielefeld vom Herbst
2012 weiterhin die positiven Erwartungen.
Wenn auch laut IHK eine Zurtickhaltung
bei den Unternenmen hinsichtlich der Er-
wartungen fur die kommenden Monate
zu konstatieren ist: Die Wirtschaft lauft,

Fachhdndler fiir

Atlas Copco

Kompressoren

und bendtigt Personal. Es muissen also
Bricken gebaut werden zwischen Be-
werbern und Unternehmen, um dem dro-
henden Fachkraftemangel entgegenzu-
wirken. An diesem Punkt kommt die my
job-OWL ins Spiel. Ca. 200 Unternehmen
werden sich vom 08. — 10. Mérz 2013 im
Messezentrum Bad Salzuflen auf OWLs
groBter Karriere- und Recruitingmesse
prasentieren. Eine bessere Plattform zur
Begegnung zwischen Unternehmen und
Bewerbern gibt es nicht. Und die Messe
lebt — ergédnzend zum bisherigen Spek-
trum werden neue Programmpunkte wie
das Unternehmerforum im kommenden
Jahr zum ersten Mal auf der my job-OWL
angeboten.

Messechefin Melanie Welzel ist optimis-
tisch: ,Mehr denn je kann die Messe ihren
Ausstellern und Besuchern 2013 ermdég-
lichen, sich gegenseitig kennenzulernen,
konkrete und verbindliche Kontakte zu
knUpfen, um im besten Fall zu einem Ver-
tragsabschluss beztglich zu besetzender
Ausbildungs- und Arbeitsstellen zu kom-
men. Das Motto heif3t Fakten schaffen.”

In diesem Sinne — man sieht sich auf der
my job-OWL 2013.

Kompetenz von der Planung
bis zur Wartung

Druckluft-Service vom Fachbetrieb

Planung und Projektierung
Wartung und Instandsetzung

Montage von Druckluft-Systemen
Vorbereitungen fiir TUV-Abnahme von Behdltern

Verbrauchs-, Leckage- und
Taupunktmessungen

Zertifizierter Fachbetrieb nach WHG
24 Stunden Notfallservice
Leihgerdte

VERANSTALTERIN DER MY JOB-OWL:
MELANIE WELZEL
GESCHAFTSFUHRERIN
G&W MESSEKONZEPT GMBH
(FOTO: G&W MESSEKONZEPT GMBH)

FLACO-Cerate GmbH
Isselhorster Str. 377 - 379
33334 Gitersloh

Tel. 05241 603-0

Fax 05241 603-29
Info@flaco.de

WWW.FLACO.DE
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PRODUCTION PRINTING -
QUALITATSDRUCKE IN ECHTZEIT

["Janneck]

www.stahlhallen-janneck.de

Kompetenf rh
Service nnd Beratung

Zum Gewerbegebiet 23 * 49696 Molbergen
Tel.: +49 (0) 44 75 / 92 93 0-0 * Fax: +49 (0) 44 75 / 92 93 0-99

info@stahlhallen-janneck.de

Moderne
Vielzweckraume

Einfach mieten:
Biiro-, Wohn-, Sanitér-, Lager-
Container

Mobile Rdume mieten
www.container.de
ZeppelinstraBe 19-21 - 49733 Haren (Ems)
Tel.: 05932 506-0 - Fax: 05932 506-10
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Production Printing

THE HIGHWAY TO SELL

er sich und seine The-

men heute optimal an die
Zielgruppe bringen will, kommt um den
Digitaldruck nicht mehr herum. Und diese
Drucktechnik ist schon lange nicht mehr
der Kkleine Bruder des Offsetdrucks. Sie
hat ihn in einigen Bereichen bereits Uber-
holt. Die Zukunft gehdrt dem Production
Printing, das Vorteile bietet, die zur Frage
verleiten, warum nicht viel mehr Unter-
nehmen einfach selbst drucken.Die Zeiten
sind vorbei, in denen der Digitaldruck ein
Nischendasein fUhrte. Sie bieten erstklas-
sige Qualitat und hohe Wirtschaftlichkeit
auch bei mittleren bis groBen Volumen.
Dazu er6ffnen sich durch Module zur Wei-
ter- und Endverarbeitung zahlreiche M6g-
lichkeiten, ganze Print-Produkte komplett
in einem Arbeitsgang herzustellen.

In Echtzeit drucken

Die Losung hat auch erfahrene Losungs-
anbieter wie Janson & Even aus Pader-
born aufhorchen lassen: ,Wenn Sie im
besten Fall einfach eine PDF-Datei per
Stick laden und auf der anderen Seite
kommt die gesamte Auflage eines fertig
gebundenes Buches heraus, ist das be-
reits klar die Zukunft des Druckwesens®,
beschreibt Michael Eberhard, Proku-
rist bei Janson & Even, die technischen
Moglichkeiten und erganzt: ,Jetzt ist
es mdglich, nicht nur schneller, flexibler
und wirtschaftlicher zu drucken, sondern
quasi in Echtzeit.” Diese neue Form des
Produktionsdrucks im eigenen Haus ist
fir viele Dienstleister und Spezialisten
aus dem Marketing und der Kreativwirt-
schaft eine durchaus wirtschaftliche Al-
ternative zur herkdbmmlichen Vergabe an
externe Lieferanten. ,Die Rechnung wird
besonders interessant, wenn man dabei
nicht nur das gesamte bisherige Druck-

volumen berUcksichtigt®, erklart Michael
Eberhard. ,Darlber hinaus sind ja auch
weitere Kosten zum Beispiel fur Fahrten,
Druckabnahmen, Abstimmungsphasen,
Freigaben, Versand oder Logistik aufge-
laufen. Diese Prozesskosten kann man im
eigenen Haus viel effizienter gestalten.”

Konstante Qualitat

in hohen Auflagen

Nicht nur die Rechenbeispiele sind in-
teressant, auch der Blick auf die hohe
Druckqualitat dberzeugt. Die herkdmmli-
chen Nachteile des Digitaldrucks gehoren
nun der Vergangenheit an. Mit modernen
Losungen werden endlich auch in ho-
heren Auflagen optimale Ergebnisse in
gleichbleibender Qualitat erzielt. Die hohe
Farbdichte ist ebenso beeindruckend wie
die Vielzahl der Papiersorten, Medien,
Formate und Grammaturen, die verarbei-
tet werden kdnnen.

Mehr Leistung per Modul

Durch zahlreiche Module zur Weiter- und
Endverarbeitung kann die Leistung die-
ser Systeme ausgebaut werden. Haus-
druckereien bendtigen im Vergleich zu
Copy-Shops andere Verarbeitungskom-
ponenten. Bei Agenturen und Repro-
Dienstleistern koénnen die Farbcontrol-
ler erforderlich sein. Dennoch sind alle
Module kombinierbar und ermaoglichen
durchgéangige Produktionsprozesse.
,Das neue Produktion Printing ist schnel-
ler, effizienter und liefert erstklassige Qua-
litdt ganz nah am Offset”, sagt Michael
Eberhard begeistert. ,Die Technologien
und Ergebnisse werden immer besser.”
Nun ist es nur noch eine Frage der Zeit,
wann das Production Printing den Offset-
druck Uberholt. Auf der Uberholspur ist es
schon.



DAS LUSTPRINZIP.

Jeanswerbung“® Nein, dies ist ein fiktives Werbemo-
tiv

fur den metallverarbeitenden Betrieb, der die
Gurtelschnalle stanzt. Aus Prinzip machen wir

selbst Alltagliches mit Uberraschender Werbung sexy.
Denn wirkungsvolle Werbung reizt.

Die Sinne. Den Verstand. Zum Kaufen.

LUST haben. LUST machen. LUST wecken.
www.team-wandres.de

TEAMVWANDRES

WERBEAGENTUR




FIRMENKONTAKTE

REGIONAL VERNETZT - HIER FINDEN SIE SCHNELL, UNKOMPLIZIERT UND KOSTENFREI DEN PASSENDEN
EXPERTEN UND PARTNER AUS DER REGION.

=>» Banken

Bielefelder Volksbank eG

[=] Kesselbrink 1 33602 Bielefeld
® 0521/544-0 0521/544-9000
% info@bielefelder-vb.de

@ www.bielefelder-vb.de

=>» Betonstein-Pflastersysteme

Betonwerke Emsland A. u.]. Kwade
GmbH & Co. KG

[=7 Bismarckstr. 54 48527 Nordhorn
® 05921/83580 05921/835820

“® info@be-kwade.com

® www.be-kwade.com

=>» Bodenbeldge

aldeko H. Luttermann GmbH & Co. KG
[=7 Poststr. 5-7 32139 Spenge

@ 05225/87881-0 05225/8788-55

“B info@teppichboden.de

® www.teppichboden.de

=» Elektrohandwerk

Elektro Heikes GmbH & Co. KG
[=] Schuckertstr. 29 48153 Mlnster
® 0251/978000 0251/786662

‘B info@elektro-heikes.de

® www.elektro-heikes.de

=>» Entsorgungsdienstleistungen

Hagedorn Unternehmensgruppe

[=] Werner-von-Siemens-Str. 18 33332
Gutersloh

® 05241/50051-0 05241/50051-115

“B info@unternehmensgruppe-hagedorn.de
(® www.unternehmensgruppe-hagedorn.de

ONSMEIER

Entsorgungssysteme

Tonsmeier Dienstleistung GmbH & Co. KG
[=] An der Pforte 2 32457 Porta Westfalica

® 0571/9744-01 0571/9744-106

B info@toensmeier.de

® www.toensmeier.de

=>» Event-Management

Kedz Event-Management

[=] Am Wasserwerk 198 49635 Badbergen
® 05433/902501 05433/1411

“ info@kedz.de

@ www.kedz.de

=>» Finanzinstitute

Sparkassenverband Westfalen-Lippe
[=1 Regina-Protmann-Str. 1 48159 Milnster
® 0251/2104-0 0251/2104-209

‘B info@svwl.eu

@ www.svwl.eu

=>» Gebdudedienste

E. F. Liebelt GmbH & Co. KG

[=] Erwitter Str. 145 59557 Lippstadt
® 02941/205-0 02941/205-50

“b info@liebelt.de

® www.liebelt.de

Gebdudereinigung D. Weber GmbH & Co. KG
[=] Wilhelmstr. 101 32257 Blinde

@ 05223/689604 05223/689605

“B info@gebaeudereinigung-weber.com

(® www.gebaeudereinigung-weber.com

=>» Gewerbegebiete

AirportPark FMO GmbH Airportcenter 1
[=] Airportallee 1 48268 Greven

® 02571/94478-0 02571/94478-9

“B info@airportparkfmo.de

(® www.airportparkfmo.de

gemeinde ‘!‘
adersioh

Gemeinde Wadersloh

[=] Liesborner Str. 5 59329 Wadersloh
® 02523/950-1030 02523/950-2110
“B birgitt.stolz@wadersloh.de

® www.wadersloh.de



=>» Gitterroste

K60 «

GITTERROST
SYSTEME

K60 - Gitterrost Systeme

[=] Lippstadter Str. 182 33449 Langenberg
® 05248/82349-0 05248/82349-29

‘B info@k60-gitterroste.de

® www.k60-gitterroste.de

=>» Hallenbau

Stahlhallen Janneck GmbH

[=] Zum Gewerbegebiet 23 49696 Molbergen
® 04475/92930-0 04475/92930-99

“B info@stahlhallen-janneck.de

® www.stahlhallen-janneck.de

=>» Industriebau

Deutsche Industriebau

[=] Am Siek 24-26 59557 Lippstadt
® 02941/9765-0 02941/9765-111
“B info@deu-bau.de

® www.deu-bau.de

GOLDBECK GmbH

=1 Ummelner Str. 4-6 33649 Bielefeld
® 0521/9488-0 & 0521/9488-1029
“B info@goldbeck.de

® www.goldbeck.de

MaaB Industriebau GmbH

[=7 Hohenloher Str. 52 32756 Detmold
® 05231/91025-0 05231/91025-20
“B info@maass-industriebau.de

@ www.maass-industriebau.de

=>» Kompressoren

Gnizia-Kompressoren GmbH
Ing. Werner Gnizia

[=]1 Am Zubringer 24 32007 Herford
® 05221/71133 05221/71123

“B info@gnizia-kompressoren.de

(® www.gnizia-kompressoren.de

=>» Lagertechnik

PIETIG Lagertechnik GmbH

[=] Samtholzstr. 11 33442 Herzebrock-Clarholz
® 05245/8608-08 05245/8608-88

‘B info@pietig-lagertechnik.de

® www.pietig-lagertechnik.de

=>» Maschinenbau

[l DRECKSHAGE

mm DER PARTNER DES MASCHINENBAUS mm

August Dreckshage GmbH & Co. KG
[=] Walter-Werning-Str. 7 33699 Bielefeld
® 0521/9259-0 0521/9259-199

“B info@dreckshage.de

® www.dreckshage.de

=>» Messebau

Multi-Line Messebau GmbH
[=] Stidstr. 12 32683 Barntrup
® 05263/9481-0 05263/9481-29
“B info@multiline-messebau.de
@ www.multiline-messebau.de

=>» Messen

G & W Messekonzept GmbH

=] FalkstraBe 9 33602 Bielefeld

@ 0521/98735438 0521/98761250
‘B info@gwmessekonzept.de

® www.gwmessekonzept.de

=>» Mobile Rdume

ELA Container GmbH

[=] Zeppelinstr. 19-21 49733 Haren (Ems)
® 05932/506-0 05932/506-10

“B info@container.de

® www.container.de

=>» Office-Lésungen

Janson & Even GmbH

[=] Pagendarmweg 9-11 33100 Paderborn
® 05251/1441-0 05251/1441-55

‘B info@je-office.de

® www.je-office.de

=>» Personalberatung

profiLs executive search

[=] Linus-Pauling-Weg 8 48155 Minster
® 02506/303669

“B info@profils.de

® www.profils.de

=>» Qualitdtssicherung

BOBE Industrie-Elektronik

[=] Sylbacher Str. 3 32791 Lage

® 05232/95108-0 & 05232/64494
‘B info@bobe-i-e.de

® www.bobe-i-e.de



=>» Recycling

Drekopf Recyclingzentrum Biinde GmbH
[=] Engerstr. 259 32257 Bilnde

® 05223/1771-0 05223/1771-21

“B info@drekopf.de

® www.drekopf.de

Kastrup Recycling GmbH & Co. KG

[=] Carl-Severing-Str. 228 33649 Bielefeld
@ 0521/946300 0521/9463066

“B info@kastrup-recycling.de

® www.kastrup-recycling.de

=> Servicegerite

FLACO-Gerdte GmbH

[=] Isselhorster Str. 377-379 33334 Gltersloh
® 05241/603-48 05241/603-29

“B info@flaco.de

® www.flaco.de

=>» Steuerberatung

ANDREE RINKE & PARTNER
Wirtschaftspriifer, Steuerberater,
Rechtsanwailte

[=] Stummrige Str. 5 37671 Hoxter
® 05271/6807-0 05271/6807-65
‘B kanzlei@andree-rinke-partner.de
(® www.andree-rinke-partner.de

Hesse
Steuerberatungsgesellschaft

Hesse & Partner GmbH
Steuerberatungsgesellschaft

[=] Am Stadtholz 24-26 33609 Bielefeld
® 0521/98607-0 0521/98607-99

“B mail@hessepartner.de

(® www.hessepartner.de

HLB Dr. Stiickmann und Partner

[=] Elsa-Brandstrom-Str. 7 33602 Bielefeld
® 0521/2993-00 0521/2993-05

“B info@stueckmann.de

@ www.stueckmann.de

HRP von Hollen, Rott und Partner
[=] Oberntorwall 16-18 33602 Bielefeld
® 0521/557788-0 0521/557788-80
‘B info@hrp-bielefeld.de

® www.hrp-bielefeld.de

Zeitarbeit

Personalvermittiung
Professionelle
Personalberatung

personalmeyer

[=] Bielefelder Str. 8 32756 Detmold
® 05231/2505-0 05231/2505-2
“B info@personalmeyer.de

(® www.personalmeyer.de

Stolze - Dr. Diers - Beermann GmbH
[=1 Neubriickenstr. 5 48282 Emsdetten
® 02572/4085 02572/85647

“B stolze-diers@stodibe.de

@ www.stodibe.de

Wortmann & Partner & Co. KG
Wirtschaftspriifungsgesellschaft -
Steuerberatungsgesellschaft

[=] Am Reckenberg 1 33378 Rheda-Wiedenbriick
® 05242/9288-0 05242/9288-50

‘B kontakt@wortmannpartner.de

(® www.wortmannpartner.de

WPW

GmbH

WPW GmbH Dipl.-Kfm. Rainer Witte
[=] Obere Bredenstiege 7 59302 Oelde
® 02522/9349-0 02522/9349-10

B rw@wpwitte.de

@ www.wpwitte.de

WRG Tax GmbH
Steuerberatungsgesellschaft

[=] Kahlertstr. 4 33330 Gutersloh
® 05241/8705-0 05241/8705-47
“B info@wrg-group.de

(® www.wrg-group.de

=>» Tagungsstdtten

SchloB3 Rheda

[=] Steinweg 16 33378 Rheda-Wiedenbrtck
® 05241/7082371 05241/7082350

‘B schnusenberg@historischtagen.de

(® www.historischtagen.de

=>» Tief- & StraBenbau

Sandkamp Tiefbau GmbH

[=] Heinrich-Hertz-Str. 16 48599 Gronau (Westf.)
® 02562/818170 02562/9919177

“B info@sandkamp.com

® www.sandkamp.com

=>» Werbeagenturen

TEAMWANDRES €

WERBEAGENTUR

TEAM WANDRES GmbH Werbeagentur
[=] Hafenweg 26b 48155 Munster

® 0251/52001-0 0251/52001-22

“b info@team-wandres.de

® www.team-wandres.de
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Karriere- und
Recruitingmesse

1
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.Jraumjob gefunden! Und Sie?” &-1w0.marz20s
=, <)) RIS L Y &

www.myjob-owl.de

STV N YN T kesslerstudi@s I

MULTI-LINE
DIE WERBEAGENTUR  MESSEBAU GMBH

Wir bieten Ihnen Kreativitdt, hohe Qualitdt und jahrzehnte-
lange Erfahrung in der Industrie- und Markenartikelwerbung
und bei individuell geplanten Messeauftritten

Kessler Werbung GmbH - Multi-Line Messebau GmbH
Siidstr. 10+12 - D-32683 Barntrup - Tel. 0 52 63.94 81-30
www.kessler-studios.de - www.multiline-messebau.de

KOSTENGUNSTIGE RAUMLOSUNGEN

Von der Interims - bis zur Dauerlosung, vom Seecontainer - bis zur kompletten Werkstruktur

Hallenbau

DEUTSCHE INDUSTRIEBAU  Amsiekas-26 | 5557 Lippstact

Erst chartern - spater kaufen!
. Fax +49 (0) 2941/9765 - 111
oty Pty LIPPSTADT - GESEKE www.deu-bau.de / info@deu-bau.de




Stark in der Region

Steuerkanzlei am Aegidiitor
Fiir eine optimale Betreuung

unserer Mandanten in der Region.
D-48143 Miinster - AegidiistraBe 42 M Wirtschaftsprifungsgesellschaft

Telefon (0251) 41849-0
Telefax (0251) 4184920 M Steuerberatungsgesellschaft

GmbH

Kanzlei am Aegidiitor M Sachverstandiger fur Unternehmensbewertung
Rechtsanwalte und Notare B Fachberater fir Internationales Steuerrecht

D-59302 Oelde - Obere Bredenstiege 7
Telefon (02522) 9349-0
Telefax (02522) 9349-10

A E-Mail: rw@wpwitte.de - www.wpwitte.de

Zertifizierte

Steuerberater-

Kanzlei / .
nach DIN EN

ISO 9001:2008 \

Steuerberaterverband
Westfalen-Lippe e.V.

www.wpwitte.de

IDl DRECKSHAGE

DER PARTNER DES MASCHINENBAUS

Das Paradies fuiir Maschinenbauer:
www.dreckshage.de




